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NASLOV

Strategija prodaje inovativnega izolativhega opaznega sistema Quad-

Lock na primorskem trgu
IZVLECEK

V danasSnjem casu si skorajda vsak posameznik Zzeli lastnega gospodinjstva, kar
posledi¢no lahko privede tudi do izgradnje nove hise. Zaradi visokih cen pa izgradnja
za vecCino predstavlja zivljenjsko nalozbo, hkrati pa narasc¢a osvescenost ljudi o
podnebnih spremembah in pomenu varCevanja z energijo. Zato si veCina ljudi
prizadeva, da je njihov dom okolju prijazen, saj bo tako omogocal var¢no bivanje z
minimalnimi stroski, potrebnimi za ogrevanje in hlajenje hiSe, obenem pa bo zadostil
zakonodaji. Tako je motivacijo za izdelavo diplomskega dela predstavljal prav izziv
preuciti sodobne sisteme gradnje, izpostaviti sisteme, ki so prijazni tako okolju kot

tudi kupcem, ter izdelati strategijo prodaje.

Namen diplomskega dela je bil izdelati strategijo prodaje Quad-Lock sistema gradnje
na primorskem trgu. Prvi del vsebuje predstavitev sistema, sledi primerjava sistema s
konkurencnimi sistemi gradnje, ki je izdelana na podlagi ponudb ponudnikov
razli¢nih sistemov. Nazadnje diplomsko delo obravnava bistvene zahteve Pravilnika
o ucinkoviti rabi energije. Z namenom izdelave strategije prodaje je s pomocjo
anketnega vpraSalnika izvedena tudi trzna raziskava, ki zajema primorski trg in se

osredotoca na analizo prepoznavnosti Quad-Lock sistema ter konkurenc¢nih sistemov.

Primerjava sistemov gradnje je pokazala, da je Quad-Lock sistem kvaliteten,
perspektiven in konkurencen ter ima veliko prednosti pred drugimi izolativnimi
sistemi. Na drugi strani pa je trzna analiza razkrila, da omenjeni sistem ni dovolj
prepoznaven. Velika veCina vprasanih prisega na klasi¢ni nadin gradnje, iz Cesar
lahko razberemo, da se z dobro promocijo, ki je do sedaj sistem Se ni bil delezen,

lahko kupce preprica, da se odlo¢ijo za inovativen, ugoden in varcen sistem gradnje.
KLJUCNE BESEDE

Quad-Lock sistem, sistem gradnje, toplotna prehodnost zidu, trzna raziskava,

trzenjska strategija, analiza.



TITLE

The Sales Strategy of the Innovative Insulating Shuttering Quad-Lock

System for the Primorska Market
ABSTRACT

Nowadays, almost every individual desires its own household which can
consequently lead to a construction of a new house. Due to high prices, the
construction represents a lifetime investment for the majority of people, and at the
same time, the people’s awareness of climate changes and the meaning of energy
saving are increasing. As a result, most people endeavour to make their house to
become more environmentally friendly in order to provide efficient living
environment with minimal costs, needed for the heating and cooling of the house,
and to satisfy the legislation. Therefore, the motivation for writing the bachelor thesis
lied in the challenge of analyzing modern building systems, pointing out the systems

that are friendly to the environment and customers, and designing the sales strategy.

The aim of the bachelor thesis was to design the sales strategy for the Quad-Lock
Building System for the Primorska market. The first part contains a representation of
the system, eventually followed by a comparison of the Quad-Lock System and
competing building systems made on the basis of tenders of various systems. At the
end, the bachelor thesis deals with the essential requirements determined by the
Rules on efficient use of energy in buildings. In order to design the sales strategy, a
market research was made with the help of a questionnaire, and it included the
Primorska market and was focused on the Quad-Lock System and competition

recognisability analysis.

The comparison of the building systems showed that the Quad-Lock System is
competitive, forward-looking and of high quality, and has many advantages over
other insulating systems. On the other hand, the market research revealed that the
system is not recognisable enough. The majority of respondents opts for traditional
brick-concrete building method, which tells us that a good sales promotion, which
has not been done yet for the system, can convince customers to choose a new,

innovative, favourable, and efficient building system.
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1 UVOD

Najaktualnej$a tema enaindvajsetega stoletja so prav gotovo podnebne spremembe,
njihovi vplivi na okolje ter predlagane reSitve, s katerimi bi upocasnili proces
spreminjanja zemlje in njenega podnebja. Zato se je priporo¢ilom in podatkom o
ukrepih, ki jih lahko sprejmeta tako druzba kot posameznik, skoraj nemogoce
izogniti, torej bi lahko dejali, da je s pomenom varcevanja energije seznanjen prav
vsak. V diplomskem delu se bomo osredotocili na eno izmed moznosti varCevanja
energije, in sicer na var¢evanje s pomocjo kakovostnega izolativnega sistema, ki ne
prinasa le manjSe porabe energije, ki jo troSimo skozi vse leto z ogrevanjem in

hlajenjem, temve¢ pomeni tudi manjSe stroske, kar omogoc¢a ugodnejSe bivanje.

Zaradi sorazmerno majhne ponudbe stanovanj so cene izjemno visoke, zato se
marsikdo odlo¢i za samostojno gradnjo hiSe ter tako pricne tudi z iskanjem
najugodnejSega in najhitrejSega naCina gradnje in hkrati tudi dobre izbire
izolativnega sistema, ki bo lahko pomagal varcevati z energijo in »placevati« racune,
ki jih s seboj prinese novogradnja. Podobno velja tudi za gradbenike in arhitekte,
katerih interes je v najhitrejSem Casu kupcem ponuditi stanovanja, da bi le-ta lahko z

najemninami takoj zaceli prinaSati profit.

Opisana situacija nas je vzpodbudila, da smo se v diplomskem delu Zeleli poblizje
spoznati s ponudbo izolativnih sistemov na trgu ter njihovimi znacilnostmi, s
poudarkom na izolativnem opaznem sistemu Quad-Lock, ki se nam je z vidika
trzenja zdel izjemno zanimiv, saj je na primorskem trgu dokaj nepoznan. Distributer
omenjenega sistema je podjetje ICF d.o.o. Slovenija, ustanovljeno leta 2006, ki se

ukvarja tudi z izvajanjem tehni¢ne podpore za Quad-Lock sistem.

Cil]j diplomskega dela je bil preuciti situacijo in pripraviti primerno strategijo prodaje
za izolativni opazni sistem Quad-Lock na primorskem trgu, ki je temeljila na
poznavanju sistema in ostalih primerljivih sistemov, na opravljeni raziskavi trga ter
pregledu strokovne literature. Predpostavljali smo, da nam bo raziskava primorskega
trga pomagala pri ugotavljanju dosedanje prepoznavnosti Quad-Lock sistema in
drugih sistemov, oblikovanju profila potencialnega kupca Quad-Lock sistema in

ugotavljanju zanimanja kupcev za nove sisteme gradnje. Sklop vprasanj iz anketnega



vpraSalnika se je nanasal tudi na poznavanje Pravilnika o ucinkoviti rabi energije, ki

Se zaostruje pravila za gradnjo objektov.

Diplomsko delo je razdeljeno na Stiri glavne sklope. V uvodnem delu so
predstavljeni Quad-Lock sistem in njegove lastnosti. Drugi del zajema primerjavo
ostalih sistemov gradnje s Quad-Lock sistemom, analizo ponudb ponudnikov
razli¢nih sistemov na podlagi nacrta za stanovanjsko hiSo ter analizo Pravilnika o
ucinkoviti rabi energije. V tretjem delu je opravljena raziskava trga in sta natancno
definirana cilj in potek raziskave. Zadnji sklop zajema predstavitev in izdelavo

strategije prodaje Quad-Lock sistema na primorskem trgu.



2 PREDSTAVITEV PODJETJA

Podjetje ICF d.o.o. Slovenija se ukvarja z distribucijo, prodajo in izvajanjem
tehni¢ne podpore, ki sluzi stavbam, grajenim s Quad-Lock sistemom. Ustanovljeno
je bilo leta 2006 s sedezem v Ljubljani, $olsko-skladiséni center pa se nahaja v Studi

pri Domzalah.

V okviru podjetja delujejo vodstvo (direktor oz. zastopnik Matjaz Goli), prodajni
sektor (direktor prodaje Miha Merljak), Sest regijskih zastopnikov (po en zastopnik v
Ljubljani, Novem Mestu, Novi Gorici, Slovenj Gradcu in dva zastopnika v Celju),
inStruktorji na terenu, skladi$¢nik, inSpektor pa tudi gradbeni inzenirji, arhitekti,
ekonomisti in trzniki, ki sodijo med mlajSe, ambiciozne in delavne generacije, kar

zagotavlja uspesnost podjetja.

Podjetje ICF d.o.o. je ekskluzivni zastopnik in distributer za celotno podrocje bivse
Jugoslavije. V podjetju pa je v delu tudi nov nacrt za dosego 10-odstotnega trznega
deleza, ki naj bi ga uresnicili v bliznji prihodnosti s pomocjo kvalitetnega dela in

vrhunskih prodajnih storitev.

Ceprav je podjetje $¢ mlado, ima Ze kar nekaj referenénih objektov, kot so
stanovanjski dvojcki v Volavljah, proizvodno-stanovanjski objekt v Ljubljani,
individualne hiSe v Komendi, Mozirju, Ljutomeru, Laskem, Celju, sirarna v
Bohinjski Bistrici, vecstanovanjska stavba v Celju, vecstanovanjska zgradba

Hradetskega v Ljubljani, apartmajsko naselje Herk itd. (ICF Slovenija d.o.0.).



3 PREDSTAVITEV QUAD-LOCK SISTEMA

3.1 Osnovne znacilnosti

Quad-Lock sistem je fleksibilen in dinamicen izolativni opazni sistem, ki je na voljo
na evropskem trgu. Uporablja se za izgradnjo trdnih, armiranobetonskih zgradb in
nudi odli¢no toplotno izolacijo, prostor za napeljavo strojnih in elektri¢nih instalacij

ter osnovo za zakljucne sloje.

Poleg odli¢ne toplotne izolacije nam Quad-Lock gradbeni material zagotavlja tudi
popolno zvocno izolativnost, vodoodpornost ter paropropustnost. Stena, narejena iz
Quad-Lock sistema, posledi¢no »diha«, kar je klju¢nega pomena za ugodno bivalno

klimo.

3.1.1 Komponente Quad-Lock sistema

Quad-Lock sistem sestavljajo naslednje komponente:

e vodila,

Slika 1: Ravno in Flex-C vodilo (Quad-Lock, 2009)



Vodila (slika 1) se uporabljajo za fiksiranje spodnjih panelov, hkrati pa drzijo tudi
linijo stene. Z njimi se doloca, ali bo stena ravna ali ukrivljena. Vodila se pritrjuje na

temelje, izdelana pa so iz galvanizirane plocevine.

¢ paneli — ekspandiran polistiren (EPS),

Slika 2: Paneli (Quad-Lock, 2009)

Ekspandiran polistiren je material, iz katerega so izdelani paneli (slika 2). Ti so
standardnih mer, z dolzino 1218 mm, viSino 305 mm in Sirino 57 mm. Sestava zidu
iz takega panela daje toplotno prehodnost U = 28 W/m’K. V primeru da se zahteva
Se vecjo izolativno vrednost, se vgradi Quad-Lock plus panel, ki ima enake mere kot
osnovni panel, le da njegova debelina znasa 108 mm. S kombinacijo Quad-Lock
panelov se lahko dosezejo tri razli¢ne vrednosti toplotnih prehodnosti stene, in sicer

U =028 W/m’K, U=0,20 Wm’K in U = 0,15 W/m’K (Quad-Lock, 2009).

Omenjeni paneli imajo izredno visoko trdnost in gostoto, ki znasa 30 kg/m’. Velika
gostota omogoca, da ne vpijajo vode oz. so vodoodbojni in hkrati paropropustni.

Obenem pa imajo zelo dobro zvoc¢no izolativnost, tj. od 55 do 58 dB (Quad-Lock,

2009).



o vezi,

-— "
—

Slika 3: Vezi (Quad-Lock, 2009)

Vezi (slika 3) so narejene iz trdega polietiena, izdelujejo pa jih v petih razli¢nih
velikostih. Te vezi imajo nosilnost 154 kg natezne trdnosti in imajo ve¢ funkcij:
zagotavljajo strukturno trdnost konstrukcije, na njih se vezejo vertikalne in
horizontalne armature, vanje se pritrjuje mavcnokartonaste plosce (gips plosce), vezi

pa tudi vezejo in pomagajo pri ojacitvi kotov.

e kotna vez, nastavljiva vez in zi¢na zakljucna vez,

Slika 4: Kotna, nastavljiva in Zi¢na zaklju¢na vez (Quad-Lock, 2009)

Vse vezi (slika 4) so izdelane iz galvaniziranega jekla in omogocajo izvedbo vseh

zelenih kotov in okroglin ter zagotavljajo potrebno strukturno trdnost konstrukcije.



3.1.2 Quad-Lock sestavljena stena

Slika 5: Quad-Lock sestavljena stena (Quad-Lock, 2009)

Slika 5 prikazuje sestavljeno steno z vsemi pripadajo¢imi komponentami, ki tvorijo

Quad-Lock steno.

Ko je stena postavljena in ima vgrajene vse komponente, jo Se enkrat pregleda vodja
objekta, nato sledi zalivanje stene z betonom. V jedro med notranjim in zunanjim
panelom se v ve€ serijah zalije beton. V prvi seriji se zalije beton, ki doseze od 60 do
90 cm visine po vseh zidovih, zatem sledi vibriranje zidu s palicnim vibratorjem, kar
prepreci nastanek morebitnih zra¢nih zepov. Nato se beton ponovno zalije v pasovih

od 60 do 120 cm.



3.2 Predstavitev prednosti energetsko varénega sistema v

gradbenistvu

3.2.1 Prednosti za investitorje

Investitorji najdejo nemalo prednosti ob uporabi Quad-Lock sistema gradnje. Te so

(ICF Slovenija d.o.0.):

e povecana neto prodajna povrSina zgradbe: ob enakih zunanjih dimenzijah
stene bodo zaradi tanjse stene pridobili do 5 % ve¢ uporabne povrsine, kar

pomeni direktni zasluzek ter vi§jo vrednost zgradbe na trgu,

e nobenih reklamacij zaradi vlage v objektih: nova, t. i. sendvi¢ tehnologija,
zagotavlja rekordno kratke ¢ase za doseganje popolne suhosti. Tudi notranja

obdelava z mavcnokartonskimi ploS¢ami v prostore ne dodaja dodatne vlage,

e nizji stroski strojnih inStalacij: boljSa toplotna izolativnost privede do
moznosti uporabe manjSih ogrevalnih enot, kar pomeni direktni zasluzek.
Prav tako za izvedbo strojnih instalacij odpadejo vsa dolbenja sten in

poznejSe zametavanje, saj se inStalacije enostavno vrezuje v notranji panel,

e manjsi stroski elektroinStalacij: vsa elektroinStalacija se vrezuje v notranji
panel s pomocjo topilnega noza. PoznejSe obdelave odprtin ni, saj se jih

enostavno prekrije z mavénokartonskimi plos¢ami,

e hitrejSa gradnja — hitrejS$i obrat investicije: Quad-Lock omogoca nekajkrat
hitrejSo gradnjo, kar investitorjem omogoca hitrejsi obrat investicije. Tako je

investicija cenejSa ze tekom same gradnje in nabave gradbenega materiala,

e cnergijsko var¢na zgradba: vse prej omenjene lastnosti sistema doprinesejo k
vec¢jemu udobju in velikim prihrankom energije, saj ima taka zgradba vecjo
toplotno izolativnost, kar pomeni do 80 % prihranka pri porabljeni energiji
ogrevanja in hlajenja. OglaSevanje energijsko varne zgradbe pa zagotavlja

vi$jo ceno objekta na trgu,



trdno in varno: strukturna trdnost Quad-Lock armiranobetonskih sten
zagotavlja dobro zas¢ito pred Stevilnimi naravnimi vplivi, katerih Stevilo

narasca tudi v Sloveniji zaradi podnebnih sprememb,

pozarna varnost: Quad-Lock zidovi zagotavljajo vsaj Stiriurno varnost pred
pozarom, v nekaterih zavarovalnicah se lahko zaradi tega uveljavlja znizana

zavarovalna stopnja,

zaScita okolja: poleg zmanjSane porabe energije Quad-Lock zagotavlja tudi
manjSe Stevilo posekanih dreves zaradi gradnje. Z uporabo omenjenega
sistema skoraj ni odpadkov, ki bi obremenjevali okolje, prav tako pa so vsi

elementi lahko reciklirani,

zvocna izolativnost: rezultat uporabe Quad-Lock izolacije ter
armiranobetonske stene je tiho bivalno okolje, saj stene zagotavljajo 54 dB

dusenja zvoka,

razlicne stopnje izolativnosti: navkljub izjemnim toplotno izolativnim
vrednostim Quad-Lock omogoca tri osnovne tipe toplotne izolativnosti z
vrednostjio U = 0,28 W/m’K, U = 0,20 W/m’K ter U = 0,15 W/m’K. Z
uporabo ultra panelov pa se zagotavlja vrednosti pod U = 0,10 W/m’K. Pri

omenjenih stenah ne prihaja do toplotnih mostov, zato hladnih sten ni.

3.2.2 Prednosti za izvajalce

Kot prednosti za izvajalce lahko navedemo naslednje (ICF Slovenija d.o.0.):

manj orodja: za izdelavo Quad-Lock stene se potrebuje bistveno manj orodja

0z. se ne uporablja velikih dvigal, odrov, opazev ali podpornih drogov,

hitrejSa gradnja: omenjeni nain gradnje omogocCa delavcem hitrejSo

izgradnjo, saj delavec v eni uri naredi od 2,5 do 3 m? stene,

enostavnejSe polaganje notranjih instalacij: strojne in elektroinstalacije se

napelje lazje in hitreje,



3.23

manjSa odsotnost delavcev zaradi bolniskega dopusta: delo, ki ga opravljajo
delavci, je lazje oz. ne predstavlja tezkih obremenitev, kot je dolbenje, saj se

vse stojne in elektroinstalacije vrezuje s topilnim nozem v notranji panel.

Prednosti za arhitekte

Tudi arhitekti imajo prednosti pri nacrtovanju gradnje s Quad-Lock sistemom (ICF

Slovenija d.o.0.):

oblikovna neodvisnost,

razli¢ne debeline sten,

toplotna in zvoc¢na izolativnost,

vecdja neto uporabna povrsina,

lazje projektiranje, saj se za celotno nosilno konstrukcijo uporablja en tip

stene,

moznost projektiranja zgradb do visine desetih nadstropij,

lazji razvod inStalacij z vrezovanjem kanalov v notranjost Quad-Lock

panelov,

nobenih skrbi zaradi »dihanja objekta«, saj je material paropropusten.
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4 ANALIZA QUAD-LOCK SISTEMA V PRIMERJAVI Z OSTALIMI
SISTEMI GRADNJE

Vsaka zgradba je sestavljena iz veC elementov, ki jo povezujejo v celoto. Med
povezovalne elemente spadajo tudi zunanje stene, ki pri stanovanjskih zgradbah
predstavljajo velik del celotnih obodnih povrsin. Ker pa poznamo tudi razli¢ne tipe
stavb, se spreminja tudi delez toplotnih izgub skozi obodne povrSine. Do najvecjih
toplotnih izgub pride pri prostostojeCih zgradbah, kjer se ocenjene vrednosti za
prostostojeCo dvoetazno zgradbo gibajo od 30 do 40 odstotkov, medtem ko pri
samostojeci atrijski zgradbi lahko dosezejo le od 20 do 30 odstotkov. Po ocenah se
toplotne izgube obodnih sten pri vrstnih dvoetaznih zgradbah gibajo med 20 in 25
odstotki, pri vrstnih atrijskih hiSah pa med 12 in 15 odstotki (Grobovsek, 2007).

Zunanje stene predstavljajo izredno pomemben del zgradbe, saj so izpostavljene
velikim mehanskim obremenitvam in morajo obenem notranjost $¢ititi pred vlago,
padavinami, visokimi in nizkimi temperaturami, pa tudi pred hrupom in son¢nim
sevanjem. Po do sedaj Se veljavni zakonodaji najvecja dovoljena vrednost toplotne
prehodnosti za zunanje stene znasa U = 0,6 W/m’K (Pravilnik o toplotni za§¢iti in
ucinkoviti rabi energije v stavbah. Uradni list RS, §t. 42/2002, 2002). Poleg tega, da
veljavni pravilnik postavlja zahteve o najvecji dovoljeni toplotni prehodnosti sten,
hkrati tudi obvezuje, da je pri zunanji konstrukciji stavb potrebno preveriti difuzijsko
navlazevanje. Nepravilna sestava namre¢ lahko sprozi kondenzacijo v posameznih
plasteh, kar privede do poslabsSanja toplotne prehodnosti stene, sCasoma pa pride celo

do poskodbe same stene.

Obod vsake zgradbe vpliva na celotno stavbo. V nadaljevanju diplomskega dela smo
primerjali posamezne vrste sten, da bi naSli najugodnejSo steno, ki ustreza vsem

zahtevam.

4.1 Analiza Pravilnika o uc¢inkoviti rabi energije v stavbah

Ministrstvo za okolje in prostor je 24. septembra 2008 izdalo Pravilnik o ucinkoviti
rabi energije v stavbah. Vsebina pravilnika dolo¢a tehni¢ne zahteve, ki morajo biti

izpolnjene za ucinkovito rabo energije v stavbah na podro¢ju toplotne zascite,
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hlajenja, gretja, klimatizacije, prezracevanja, razsvetljave v stavbah, nacina izratuna
projektnih karakteristik stavbe v skladu z Direktivo 2002/91 Evropskega parlamenta
in Sveta, priprave tople pitne vode in tudi zahtev o toplotni zaS¢iti stavbe. Omenjeni
pravilnik, ki bo stopil v veljavo s 1. julijem 2010, bo veljal za stanovanjske in
nestanovanjske stavbe, ki bodo morale izpolnjevati minimalne zahteve toplotnega
ugodja (Pravilnik o spremembah Pravilnika o ucinkoviti rabi energije v stavbah.

Uradni list RS, §t. 47/2009, 2009).

4.1.1 Tehnic¢ne zahteve za ucinkovito rabo energije

»Tehni¢ne zahteve za ucinkovito rabo energije v stavbah se delijo na osnovne in
dodatne tehni¢ne zahteve« (Pravilnik o u¢inkoviti rabi energije v stavbah. Uradni list
RS, st. 93/2008, 2008, 5. ¢len). Za nase diplomsko delo so pomembne naslednje

osnovne tehni¢ne zahteve, ki so izrazene z:

e dovoljenimi toplotnimi izgubami in mo¢jo naprav za gretje in prezracevanje

stavbe,
e dovoljenimi toplotnimi obremenitvami in moc¢jo naprav za hlajenje stavbe,
e obvezno izdelavo izkaza o toplotnih karakteristikah stavbe.

Obravnavali smo tudi 1. in 2. odstavek sedmega ¢lena pravilnika, kjer je zapisano, da
morajo biti stavbe grajene tako, da ne presezejo najvisje vrednosti srednjih toplotnih
prehodnosti, vkljuéno s toplotnimi mostovi posameznih elementov ovoja stavbe iz
tabele 1 (Pravilnik o uc¢inkoviti rabi energije v stavbah. Uradni list RS, st. 93/2008,
2008).

Kot je razvidno iz spodnje tabele 1, pravilnik v prvi in Cetrti tocki podaja zanimivi
zahtevi. Prva zahteva pravi, da morajo zunanje stene in stene, usmerjene proti
neogrevanim prostorom, ustrezati dovoljeni toplotni prehodnosti, in sicer Uy,x = 0,28
W/m?’K. Cetrta tocka o toplotni prehodnosti pa narekuje, naj zunanje stene proti
terenu ustrezajo toplotni prehodnosti 0,30 W/m’K za stavbe s temperaturo notranjega

zraka pozimi nad 19° C ali hlajenja poleti na 26° C (tabela 1).
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Tabela 1: Zahteve po toplotni prehodnosti sten

St. Gradbena konstrukeija Uz (‘\V:’mzl{) za Uax (“-".-"'11121{) za
stavbe s stavbe s temperaturo
temperaturo notranjega zraka
notranjega zraka pozimi med 12°C in
pozimi nad 19 °C 19°C1in
ali poleti hlajene na | nestanovanjske stavbe
26°C po CC-SI

1. | Zunanje stene in stene proti neogrevanim 0,28 0,35

prostorom, tla nad neogrevano kletjo ali nad
neogrevanim prostorom in tla nad zunanjim
zrakom

l.a | Zunanje stene in stene proti neogrevanim 0,60 0,60

prostorom — manjse povrsine pod 10 %
povriine neprozomega dela
2. | Stene med ogrevanimi prostori razliénih enot,
razliénih uporabnikov ali lastnikov 0.90 1.00
Stene. ki mejijo na sosednje stavbe 0.50 0.60
3. | Dvojne fasade: 1.4 1.9
prepustnost celotnega sonénega sevanja stekla 0,48 0,60
g 0,72 0,78
svetlobna prepustnost stekla tpg

4. | Zunanja stena proti terenu in strop proti terenu 0,30 0,35

5. | Stropna konstrukeija med ogrevanimi prostori 1.35 1,35

6. | Strop proti neogrevanemu prostoru, ravna in 0.20 0,35

posevna streha nad neogrevanim prostorom

7. | Tla na terenu (ne velja za industrijske stavbe) 0,30 0.35

8 |Tla na terenu in tla nad terenom pri 0,30 0,30

ploskovnem gretju
9. | Lahke gradbene konstrukeije (pod 150 kg/m?) 0,20 0,30
razen streh

10. | Okna in okenska vrata v gretih prostorih: 1.3 1.9
prepustnost celotnega sonénega sevanja stekla 0,60 0,60
g 0,78 0,78

svetlobna prepustnost stekla tos

13




¢) dvojne fasade

d) steklene strehe, svetlobniki, svetlobne
kupole

11. | Steklene strehe, svetlobniki, zimski vrtovi: 2.4 2.4
najve¢ja prepustnost celotnega sonénega 0.69 0,69
sevanja stekla g 0.72 0.72
najmanjsa svetlobna prepustnost stekla tpes

12. | Svetlobne kupole: 2.7 2.7
najve¢ja prepustnost celotnega sonénega 0,64 0,64
sevanja stekla g 0.59 0.59
najmanjsa svetlobna prepustnost stekla tpes

13. | Zagita pred soncem. Pri uporabi refleksijskih
stekel veljajo naslednje vrednosti: za dvojne
fasade: 0,35 0,35
najvedja prepustnost celotnega soncnega 058 058
sevanja stekla g ’ '
najmanj3a svetlobna prepustnost stekla tpesza
okna in okenska vrata: 0.35 0.35

0,62 0,62
najvedja prepustnost celotnega soncnega
sevanja stekla g
najmanjia svetlobna prepustnost stekla tpe;

14, | Dodatek k Uy, zaradi manjéih toplotnih mostov 0,05 0,10
AU,

15. | Srednje  vrednosti  dovoljenih  toplotnih
prehodnosti Upov za skupine konstrukcij,
kadar se zahteve iz toék 1 do 15 zaradi
tehnoloikih razlogov ne motejo uporabiti za
posamezen del konstrukcije: 0.35
a) neprosajne gradbene Konstrukcije ovoja
stavbe (razen &e niso zajete v ¢} in d)) 1.90
b) prosojne gradbene konstrukcije ovoja stavbe 1,90
(razen ée niso zajete v ¢) in d)) 3,10

Vir: Pravilnik o u€inkoviti rabi energije v stavbah. Uradni list RS, §t. 93/2008, 2008.

4.1.2 Projektna dokumentacija

Pri projektni dokumentaciji za pridobivanje gradbenega dovoljenja je v vodilno
mapo potrebno obvezno predloziti izkaze, ki dokazujejo izpolnjevanje bistvenih
zahtev. Za stavbe je treba predloziti predvsem izkaz pozarne varnosti stavbe, izkaz
energijskih karakteristik prezracevanja stavbe in »izkaz toplotnih karakteristik

stavbe« (Pravilnik o ucinkoviti rabi energije v stavbah. Uradni list RS, s§t. 93/2008,

2008, 31. ¢len).
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Tabela 2: 1zkaz toplotnih karakteristik stavbe

Stavba:

Investitor:
Naziv oz. fiziéna oseba,
naslov

Lokacija stavbe:
(kraj, naselje, ulica )

Katastrska/-e obéina/-e:

Parcelna/-e stevilka/-e:

Koordinate lokacije X= km Y= km
stavbe (X, Y)
Namembnost' 1 stanovanjska stavba:
(stanovanjska, oslovna | .
y- ! P 2 nestanovanjska stavba:
Sifra:
Etaznost (klet, pritlicje,
etaza, mansarda . )
Ogrevana prostornina stavbe 7, (m’)
3
V.= m°
Celotna zunanja povriina stavbe 4 (m%) (= -
Faltor oblike f, =A4/F.(m™) fo= AlV.= o
Neto uporabna povrsina stavbe A, ( 1111) )
] Au= m-
(za stanovanjske stavbe)
Temperaturni primanjkljaj (za ogrevanje TP): TP = K dan
Temperatuni presezek (za hlajenje TPR): TPR = Kh
Projektna temperatura: zunanja zimska Beph = °C
zunanja letna Bape = °C
notranja zimska B = oC
notranja letna B, = 5C

[ZTAVA O USKLAJENOSTI

Spodaj podpisani izdelovalec izjavljam. da so bile pni izvedb: v
Elaborata o energijski uéinkovitosti stavbe 8t. ... . z dne

Kraj 1n datum

Podpis
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Izpolnjevanje zahtev pravilnika
St | Clen Zahteva Enote Dovolje | Projekt
-no
1 72 Transmisijske izgube W/m®
2 7.3 Ventilacijske 1zgube W/m®
3 75,252 Povpreéna toplotna prehodnost Wim'K
4 7.6 Hladilna obremenitev stavbe W/m® 25
5 7.8 Nazivna mo¢ generatorjev toplote W
6 7.9 Nazivna hladilna moé generatorjev hlada W
7 81 Delez OVE v mo¢i najmanj 25 % ali: %
82a povrsina SSE m’
82b povriina PV m®
82¢ hranilnik ledu kWh. m’
8 158 Specificna elektriéna mo¢ za transport Wt Wiggior | 0,015
tople vode R
9 16.2 Specifiéna elekiriéna moé¢ za transport Wl Whiata | 0,020
hladne vode 0,030
10 | 20.1 Specificna elektriéna moé¢ za transport | KW/m'/s 1.0
20.2 zraka za odvod in dovod kW/m’/s 1,5
11 | 25/priloga | Toplota za gretje stavbe kWh/a
211
12 | 25/priloga | Toplota/elektrika za hlajenje stavbe kWhia
212 kWa/a
13 | 25/priloga | Elektrika za pogon vseh érpalk kWh'a
2,14,16
14 [ 25/priloga | Elektrika za pogon vseh ventilatorjev kWh'a
2,17
15 |21 Povpreéna moé svetilk W/m
Sifra stavb po CC-SI: 1)
2)
3)
16 |7 Izmenjava zraka 1 h' 0.7
13 Tesnost stavhe hlse | 3,572

Vir: Pravilnik o u€inkoviti rabi energije v stavbah. Uradni list RS, §t. 93/2008, 2008.

4.1.3 Energijski kazalniki (28. ¢len)

V 28. ¢lenu pravilnika sta omenjena dva energijska kazalnika, ki se posredno in

neposredno navezujeta na ovoj stavbe, iz katerega je razviden prihranek.

Eden od energijskih kazalnikov zahteva priklju¢no moc grelnih in eklekti¢nih naprav

v kW/m’.
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Druga, za nas zanimiva zahteva, je ta, da se letna poraba energije za stanovanjske
stavbe lahko izrazi tudi z enoto uporabne povrSine stavbe Qaype (kWh/mza)

(Pravilnik o ucinkoviti rabi energije v stavbah. Uradni list RS, st. 93/2008, 2008).

4.1.4 Analiza Quad-Lock sistema glede na pravilnik

S Quad-Lock sistemom zaradi tanj$ih zunanjih sten pridobimo priblizno 14,3 m? neto
prostora glede na isto zunanjo tlorisno povr§ino 100 m” v dvoetazni zgradbi. Z
omenjenimi podatki pa se zadosti Se strozjim zahtevam v primerjavi z ostalimi nacini
gradnje, saj smo ostali pri enaki zunanji povrSini stavbe. Pravilnik nam doloca
dovoljeno porabo energije na enoto notranje prostornine glede na zunanjo povr$ino
stavbe. S Quad-Lock sistemom se je tako notranja prostornina zgradbe povecala za
priblizno 36,2 m’ pri isti zunanji povrsini, kar prestavlja eno sobo z merami D x § x
V — 4 x 3,6 x 2,5 m. Ta dodatni prostor, ki smo ga pridobili z nas§im sistemom

gradnje, je potrebno prav tako ogrevati kot tudi hladiti.

Z uporabo tega sistema pridobimo tudi pri projektni dokumentaciji pri izpolnjevanju
pravilnika, saj imamo zaradi tanj$ih in dobro izoliranih sten manjSe transmisijske

izgube, tudi zato ker je faktor inStalirane moc¢i na kubi¢en meter manjsi.

Pri energijskih kazalnikih se za Quad-Lock sistem ravno tako izkaze, da ima
prednost pred konkurenco v prikljuéni mogi, ki je podana v kW/m’, saj prinasa vec

koristnega volumna v primerjavi z ostalimi sistemi.

Letna poraba energije, kar lahko prikazemo s kratico Qaupe, s€ podaja na enoto
kWh/m® za uporabne povriine stavbe, kjer se Quad-Lock sistem ponovno dobro
izkaze. Quad-Lock sistem tudi na tej tocki pridobiva na neto uporabni povrsina glede

na konkurenco.

4.2 Primerjalna analiza Quad-Lock sistema glede na klasi¢ni sistem

gradnje ter primerljive izolativhe opazne sisteme gradnje

Za izvedbo primerjalne analize posameznih sistemov gradnje je bilo potrebno najpre;j

preuciti vse izbrane sisteme. Tako smo spoznali nam najbolj poznan in tudi najbolj
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razSirjen sistem z opecnim zidakom kot tudi nekaj ostalih izolativnih opaznih
sistemov, ki so prisotni na naSem trgu.
4.2.1 Klasicni sistem gradnje z ope¢nimi zidaki

Klasi¢ni sistem gradnje z opecnimi zidaki je najbolj razSirjen in vsem poznan sistem
gradnje na primorskem trgu. Zidak z 39 cm dolzine je v tem casu najveckrat
uporabljen zidak za zidanje zunanjih sten stanovanjskih his. Izdelan je tako, da malta,
ki veze zidake v vertikalnem smeri, ni v neposrednem stiku z zunanjim ometom. S

tem se preprecuje nastanek lokalnih toplotnih mostov.

Lastnosti ope¢nega zidaka Goro term 39 (Goriske opekarne d.d.):
e dimenzije zidaka so 25 x 39 x 19 cm,
e masaje 15,3 kg,
e toplotna prehodnost je 0,51 W/m’K brez toplotne izolacije,

e zvocna izolacija je 56 dB, Ce je obojestransko ze ometan zid z od 2,5 do 3 cm

ometa.

Slika 6: Termo blok s toplotno izolacijo (lastna raziskava)

Ker nam sam zidak ne zagotavlja zadostne toplotne izolativnosti, da bi zadovoljil
zahtevam U = 0,28 W/m’K, je potrebno opeéni zidak dodatno obloziti z zunanjo
izolacijo z debelino priblizno 10 cm, odvisno od kakovosti izolacije. Slika 6 nam

prikazuje opecni zidak s toplotno izolacijo.
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4.2.2 Izolativni opaZni sistem Isospan

Isospan je opazni zidak, ki ponuja dve osnovni razli¢ici zidaka, in sicer zidak s
toplotno izolacijo in zidak brez toplotne izolacije. Zidakov brez integrirane toplotne
izolacije ne bomo obravnavali, saj noben zidak ne zadovolji potrebam do sedaj Se
veljavnega Pravilnika o ucinkoviti rabi energije. Izbrali smo lesno cementni zidak
tipa S 36,5/13, ki ima nekoliko SirSe betonsko jedro od ostalih zidakov z dodano
toplotno izolacijo, da zadosti zakonodaji o gradnji objektov in Ze omenjenemu

Pravilniku o ucinkoviti rabi energije.

Slika 7: Isospan zidaki s toplotno izolacijo (Isospan GmbH)

Izolativni opazni zidaki so izdelani iz gradbenega materiala lesobetona, meSanice, v
kateri prevladujejo leseni sekanci iz mehkih vrst lesa, v vecini smrekovega lesa in
raznih ostankov lesne predelave, ki predstavljajo najpomembnejSi material za
izdelavo lesobetona. Temu se primesa Se cement, vodo in nekatere naravne dodatke,
iz nastale meSanice pa se nato izdelajo opazni zidaki in izolacijske plosce. Zidakom
se doda Se potrebno debelino izolacije iz polistirena, da se zagotovi ustrezno toplotno

prevodnost stene. Na sliki 7 je prikazan Isospan zidak z dodano toplotno izolacijo.

Osnovne lastnosti Isospan stene z izbranim zidakom tipa S 36,5/13 so (Isospan

GmbH):
e zvocna izolacija omenjene stene znasa 88 dB,
e teza zidu znasa 392 Kg/m?,

e debelina betonskega jedra je 15 cm,
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e toplotna prehodnost zunanje stene zidu z debelino 36,5 cm je 0,25 W/mzK,

e njegova struktura zagotavlja, da lahko sprejema 0,7 kg/m*h in oddaja 2,1
kg/m*/h vlage v zidu.

Pri Isospan steni povezovalna rebra zidaka zavzemajo kar 17 % povr§ine na 1 m? in
omogocajo prehod vlage navzven ter preprecujejo, da ne pride do vmesne
kondenzacije. Pri zalivanju betonskega jedra so rebra lahko vzrok za nastanek
zracnih zepov v betonu, saj nam otezujejo vibriranje in zmanjsajo koli¢ino betona v
steni. Obenem pa prekinjajo toplotno izolacijo, polistiren, ki nam na prekinjenem

delu daje nizjo toplotno prehodnost stene.

Isospan gradnja narekuje postopno zidanje, kar pomeni, da se v fazi, ko so v vis§ino
polozene S§tiri vrste zidakov, zidake zalije in se Sele nato pricne z nadaljnjim
postavljanjem stene. Slabost teh zidakov je, da niso deljivi in jih je potrebno natikati

preko vertikalnih betonskih palic.

4.2.3 Izolativni opaZni sistem Isorast

Isorast je opazni element, ki je sestavljen iz kompaktnega panela. Notranji del panela
je bistveno tanjs$i od zunanjega panela. Pri notranjem panelu je na voljo samo ena
debelina panela (3,75 cm), ponujeni pa sta dve razli¢ici materiala, in sicer neopor in
glina. Pri zunanjem panelu lahko izbiramo med tremi razlicnimi debelinami
zunanjega izolativnega panela (12,5 cm, 18,75 cm in 24 c¢cm), odvisno od zahteve po
toplotni prehodnosti stene. Najblize nasim podanim zahtevam je zunanji izolativni

panel iz neoporja z debelino 12,5 cm.

Osnovne lastnosti Isorast stene so (Arhem d.0.0.):
e je tezko gorljiva,
e neopor je narejen iz penjenega polistirena s prostorninsko tezo 27g/1,
e zvocna izolativnost znaSa 44 dB,

e Dbetonsko jedro ima debelino 14 cm.

20



Toplotne prehodnosti, ki jih omogoca Isorast stena, so (Arhem d.0.0):
e 31,25 cm debela zunanja stena nudi 0,17 W/mZK,
e 37,50 cm debela zunanja stena nudi 0,13 W/mZK,
e 4375 cm debela zunanja stena nudi 0,1 W/m?K.
Zunanji Isorast steni z debelino 37,50 cm in 43,75 cm sta primerni za »pasivne hiSe«.

Isorast stena debeline 31,25 cm je stena, ki zagotavlja toplotno prehodnost 0,17
W/m’K in je najblizja zahtevam novega pravilnika. Zagotavlja bolj$o toplotno

izolativno steno od zahtevane toplotne prehodnosti U = 0,28 W/m’K.

Isorast elementi so kompaktni oz. izdelani iz enega kosa, saj ne moremo lociti
notranjega dela od zunanjega. Ti elementi omogocajo gradnjo zunanjih sten brez
toplotnih mostov, v primeru da uporabljamo namensko narejene panele za preklade,

balkone, stropne prikljucke, krozne kote, rolete itd.

Slika 8: Isorast paneli treh razli¢nih debelin (Arhem d.o.0.)

4.2.4 Izolativni opazni sistem Wolf

Wolf je prav tako opazni element, narejen iz trdega polistirena PS30. Wolf panel ima
vgrajen distancnik, ki sluzi kot vez med notranjo 6,25 cm debelo stranico in zunanjo
stranico v dveh toplotnih razli¢icah. Pri tanjsi steni debelina zunanje stene znasa
31,25 cm, toplotna prevodnost pa je 0,166 W/m’K. Pri debelejsi steni pa debelina
zna$a 43,75 cm, s toplotno prevodnostjo 0,10 W/m’K. Omenjeni sistem omogo&a

samo ti dve razli¢ici zunanjih zidov (Var¢na gradnja d.o.0.).
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Prvi sistem nam podaja nizko energijsko hiSo, drugi t. i. pasivno grajeno hiSo, oba
sistema zidov pa imata visoko stopnjo izolativnosti, torej krepko zadostita Pravilniku
o ucinkoviti rabi energije. Omenjeni sistem namre¢ ne omogoca izvedbe manj
izolativne stene, zato se moramo odlocati med pasivno ali nizko energijsko hiSo.

Zaradi boljSe izolativnosti pa je tudi debelina zunanje stene vecja.
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Slika 9: Wolf panel (Var¢na gradnja d.o.0.)
Osnovne lastnosti Wolf stene so (Var¢na gradnja d.o.o.):
e jetezko gorljiva,
e neopor je narejen iz penjenega polistirena s prostorninsko tezo 28kg/m’,
e debelina betonskega jedra znasa 14 cm.
Podatka o zvocni izolativnosti Wolf sistema nismo nikjer zasledili, zato ga tudi

nismo vkljucili v tabelo 3 na strani 24, ki prikazuje primerjavo ponudb.

4.2.5 Primerjalna analiza lastnosti sistemov ter njihovih prednosti in slabosti

glede na Quad-Lock sistem

Kot je razvidno iz predstavitve obravnavanih sistemov gradnje tako opecnega
sistema z dodano toplotno izolacijo kot vseh izolativnih opaznih sistemov, se lahko
doseze ustrezno zahtevano toplotno prevodnost zunanjega zidu Uy, = 0,28 W/mzK,
ki jo narekuje novi pravilnik. Sisteme pa je vendarle zelo tezko primerjati med seboj,

saj ima prav vsak sistem tako prednosti kot slabosti.
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S pri¢etkom gradnje pri individualnih hiSah se kar pogosto dogaja, da si investitorji
zamislijo kakSno spremembo med samim potekom gradnje. V omenjenem primeru so
v prednosti sistemi, ki omogocajo dokaj neovirano spreminjanje polaganja panelov,
saj pri gradnji z njimi ni potrebno vracati doloCenih oblik panelov in ponovno

narocati panele, ki ustrezajo novemu nacrtu.

Za najbol;j fleksibilne sisteme med samo gradnjo se izkazejo opecna gradnja, Quad-
Lock sistem in Isorast. Te sisteme lahko kadar koli in skoraj kakor koli rezemo
oziroma spajamo v drugacno celoto od prvotno zastavljene. Ostali sistemi, kot na
primer Wolf in Isospan, pa na samo gradbisce prispejo s to¢no izdelanimi kosi, tako

vogali kot T-kosi v primeru izgradnje nosilnih pre¢nih sten.

Rezultati analize so pokazali, da so v prednosti izolativni opazni sistemi, ki se med
samo gradnjo sestavljajo, tako zunanji kot notranji paneli posebej, in se jih Sele nato
poveze z vezmi, saj jih ni potrebno natikati na vertikalne palice, ki so pritrjene v
nosilno plos¢o. Sistem, ki omogoca sestavljanje notranjih in zunanjih panelov na

samem mestu gradnje, pa je le Quad-Lock sistem.

Sisteme smo med seboj primerjali tako, da smo izbrali med njihovimi ponujenimi
zunanjimi stenami. V obravnavo pri vsakem sistemu smo vkljucili steno, ki je Se v
meji toplotne izolativnosti po dolocbah Se ne uveljavljenega pravilnika. Tako smo pri

vsakem sistemu nasli steno, ki ustreza podanim zahtevam.

Kot smo ze povedali, so vsi sistemi z izolativnimi opaznimi zidaki ustrezali
Pravilniku o ucinkoviti rabi energije. Zahtevani toplotni prehodnosti stene, ki jo
dopusca zakon, pa sta se najbolj priblizala Quad-Lock sistem in Isospan sistem, z
upostevanjem dejstva, da ima Isospan nekoliko debelejSo steno od Quad-Lock stene.
Preostala obravnavana sistema, Wolf in Isospan, pa nudita veliko boljSo izolativnost
od zahtevane, s Cimer se poveca tudi debelina njune stene v primerjavi s Quad-Lock

steno, in sicer za slabih 5 cm.
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4.3 Analiza stroskov pri izgradnji objekta s Quad-Lock sistemom in

primerjava z ostalimi sistemi

Sistemi gradenj z opaznimi zidaki na primorskem trgu Se vedno predstavljajo novost,
zato smo se odlocili za izdelavo primerjalne analize stroSkov same gradnje
enostanovanjske hiSe z razlicnimi sistemi. Danasnjega kupca namre¢ najbolj zanima
cena sistema glede na ponujeno kakovost, saj se na podlagi cene tudi odloc¢a za izbiro

sistema gradnje.

4.3.1 Podan nacrt ter priprava primerljivih ponudb ponudnikov razli¢nih

sistemov

Odlocili smo se izdelati nacrt dvoetazne stanovanjske hiSe, enostavne pravokotne
oblike. Pripravljen nacrt (glej prilogo 2) smo nato posredovali graditeljem oziroma
njihovim ponudnikom za Quad-Lock, Isospan, Isorast in Wolf sistem ter graditelju in
ponudniku klasi¢ne gradnje z zidaki. Podali smo jim zahteve, katerih so se morali

drzati pri sestavljanju ponudbe.
Podane zahteve so:

e toplotna prehodnost zunanjega zidu naj ustreza Upa = 28 W/m’K (zahteva

novega pravilnika, ki naj bi stopil v veljavo),
e tlorisne mere zunanjih sten naj bodo 8,8 m in 10,6 m,

e izraun naj bo podan z vsemi potrebnimi gradbenimi elementi za izgradnjo
zunanjih sten dane stanovanjske hiSe ter brez ploS¢ in notranjih predelnih

sten.
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Fahodna stena Vzhodna stena

Slika 10: Zahodna in vzhodna stena (lastna raziskava)
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Slika 11: Juzna in severna stena (lastna raziskava)

4.3.2 Opis rezultatov analize — ugotovitve analize (kateri sistem je glede na

podane zahteve in primerljive sisteme najugodnejsi)

Med vsemi sistemi je izgradnja zunanjega oboda hiSe z vsemi pripadajoCimi
elementi, ki ustrezajo podanim zahtevam, najcenejSa z opecnimi zidaki z dodano
toplotno izolacijo. Najcenejs$i med izolativnimi opaznimi sistemi, ki ustrezajo vsem
predpisom o gradnji objektov in Pravilniku o ucinkoviti rabi energije, je Quad-Lock
sistem, katerega cena zanaSa 22.354 €. Isospan in Isorast sistem sta cenovno skoraj
primerljiva. Cena za Isospan sistem znaSa 24.644 €, medtem ko je ponudba za Isorast

drazja za priblizno 30 €, vendar je pri tem sistemu prehod toplote za 8 W/m’K
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manj$i. Najdrazji obod stene pa ima Wolf sistem (25.164 €), vendar ta ponuja tudi

najboljSo toplotno izolativnost. Vsi podrobnejsi podatki so podani v prilogi 3.

Tabela 3: Primerjava ponudb

QUAD-LOCK |ISOSPAN | ISORAST | WOLF | OPECNA
Zvocna izolativnost (db) 55 88 42 / 53
Debelina celotnega zidu (cm) 26,7 36,5 31,25 31,25 49
Debelina betonskega jedra (cm) 15 15 15 14 /
Toplotna prevodnost W/m’K 0,28 0,25 0,17 0,16 0,28
Cena sistema v € (brez jedra) 16.448 18.738 18.761 | 19.258 /
(Béjton/ranje in vgradnja Zeleza 5.906 5.906 5.906 5.906 /
Cena konc¢anega zidu (€) 22.354 24.644 24.667 | 25.164 | 19.900

(Vir: lastna raziskava)
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5 RAZISKAVA POVPRASEVANJA

»Raziskava trga je torej sistematicno zbiranje in analiziranje trznih podatkov ter
oblikovanje priporocil za odlo¢anje o konkretni trzni situaciji« (Poto¢nik, 2005, str.

83).

»Pri raziskavi prodajnega trga je nas namen, da ugotovimo druzbene potrebe, kupno
moc¢, velikost in znacilnost trga, kakor tudi teznje pri razvoju novih trgov. Pri vsem
tem posvecamo posebno pozornost raziskavi potrosnikov in konkurence« (Devetak,

1999, str. 22).

Da bi v omenjeno raziskavo lahko zajeli zgoraj navedene podatke ter jo izvedli
sistemati¢no, postopek trzne raziskave razdelimo na dve zaporedni stopnji: na
pripravljalno in izvajalno fazo (Potocnik, 2005). V pripravljalni fazi se osredoto¢imo
na opredelitev cilja raziskave, dolo¢anje metode zbiranja podatkov ter organizacijo in
izvajanje raziskave. Nato sledi izvajalna faza, ki zajema zbiranje podatkov, samo
urejanje in preucevanje podatkov, oblikovanje porocil ter predstavitev ugotovitev

raziskave.

5.1 Priprava raziskave trga

Pripravljalna faza raziskave trga zajema opredelitev trznega problema, ki nam sluzi
kot prvi vir podatkov, povezanih z zakljucki, ki nam jih bo ponudila dokon¢na
raziskava trga. Ti podatki niso kon¢ni in ne morejo predstavljati edinega temelja za
zakljucne sklepe, vendar so vseeno potrebni za vstop v izvajalno fazo. Potem, ko je

trzni problem opredeljen, nadaljujemo z na¢rtom raziskave trga (Potoc¢nik, 2005).

5.1.1 Cilj raziskave
»Dobro opredeljen problem je pol reSitve« (Kotler, 1998, str. 131).

Cilj kakr$ne koli raziskave mora biti jasno definiran, ¢e Zelimo, da nam raziskava
ponudi dolo¢ne informacije, ki nam bodo v nadaljevanju lahko dobro sluzile oziroma
koristile. Pri dolo¢anju ciljev je potrebno najti optimalno mero, z namenom da se

izognemo preozkim ali presirokim opredelitvam problemov.
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Pri dolocanju ciljev raziskave je potrebno vedeti, kako nam bodo dolocene

informacije sluzile ter ali jih Ze poznamo in zato ne potrebujemo nadaljnjih raziskav.

Cilj anketne raziskave tega diplomskega dela je preuciti primorski potencialni trg ter
ugotoviti, kako dobro so morebitni kupci, investitorji in projektanti seznanjeni z
opaznim sistemom gradnje Quad-Lock, ter izvedeti, za kateri sistem gradnje bi se

odlocili, ¢e bi v prihodnosti gradili.

5.1.2 Potek raziskave

Ko so cilji doloceni, je potrebno raziskavo trga sestaviti tako, da je c¢imbolj

ucinkovita za pridobivanje Zelenih rezultatov.

Raziskava v okviru tega diplomskega dela je potekala meseca decembra 2009 in je
pokrivala celoten primorski trg, za katerega je bila v nadaljevanju izdelana strategija

prodaje za Quad-Lock sistem gradnje.

5.1.3 Viri podatkov ter metode in postopki zbiranja in obdelave podatkov

Pri zbiranju podatkov se lahko opremo na dve vrsti virov podatkov, in sicer na
primarne ter sekundarne vire podatkov. Primarni viri podatkov so tisti viri, ki jih
moramo pridobiti sami, saj Se niso bili zbrani. Na drugi strani pa so sekundarni viri
podatkov Ze znani in na voljo ter lahko dostopni, vendar njihovo pomanjkljivost
predstavljata zastarelost in nepopolnost podatkov, kar pomeni, da so ti podatki hkrati

tudi nezanesljivi pri analizi konkretnega trznega problema (Poto¢nik, 2005).

Odlocili smo se tako za primarno kot tudi sekundarno zbiranje podatkov, saj je Ze
ponujene vire vseeno potrebno preuciti, predvsem zato ker nam prikazejo del slike,
ki nas pri raziskavi zanima, in tako pripomorejo k razumevanju problema. Velik
poudarek pa je bil vendarle na primarnem zbiranju podatkov, ki se izvaja tudi s
pomocjo metode spletnega anketiranja, metode, ki je bila uporabljena v namen te

raziskave.
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5.2 lzvajanje raziskave trga

»lzvajanje raziskave trga je lahko uspesno le, ¢e smo pred tem dobro opravili vse

naloge pripravljalne faze« (Potocnik, 2005, str. 85).

Faza izvajanja raziskave trga predstavlja nadaljevanje pripravljalne faze, ki mora biti
dobro opravljena, in hkrati ponazarja jedro raziskave, saj vsebuje obdelavo, analizo

ter koncno interpretacijo podatkov.

5.2.1 Zbiranje podatkov

Kakovost zbiranja podatkov je izrednega pomena, saj vpliva na nadaljnji razvoj
raziskave in na same rezultate, zato je pomembno, da se izbere metodo, s pomocjo
katere bomo dosegli zastavljene cilje in pridobili kvalitetne podatke, ki jih

potrebujemo za oblikovanje kon¢ne predstavitve ugotovitev.

Za omenjeno analizo je bil tako izbran sodobnej$i nain zbiranja podatkov, in sicer
spletni anketni vprasalnik, saj nam prav ta deskriptivna metoda nudi najbolj
reprezentativne podatke, potrebne za oblikovanje kon¢nih ugotovitev, omogoca
hitrejSo odzivnost anketiranih, lazjo obdelavo podatkov ter prihrani veliko Casa in
stroSkov. Anketiranci so po elektronski posti prejeli pro$njo za izpolnjevanje ankete s
spletno povezavo, ki jih je vodila do spletne ankete, ki so jo lahko hitro izpolnili ter
nam tako posredovali odgovore, ki so se belezili ter posodobili z vsako novo
izpolnjeno anketo. Ker pa s pomocjo elektronske poste ni bilo vedno mogoce stopiti
v stik z doloCenimi osebami, predvsem s strokovnim delom anketirancev (arhitekti,
gradbinci, projektanti, investitorji), oz. se te niso odzvale, smo se morali posluzevati
tudi anketiranja s pomocjo metode intervjuja. Ankete, izpolnjene na spletu, ter

ankete, pridobljene s pomocjo intervjuja, smo nato zdruzili.

Kot metodo zbiranja podatkov smo si torej izbrali strukturirano spraSevanje, in sicer
anketni vpraSalnik, ki ga sestavljajo dihotomna vpraSanja, kjer se anketirani opredeli
le za enega izmed dveh moZnih odgovorov, vprasanja z ve¢ moznimi odgovori, ki so
v naprej pripravljeni in ponujajo moznost vpisa dodatnega odgovora
(polstrukturirana vprasanja), ter odprta vprasanja, na katera anketirani odgovori s

svojimi besedami in tako ponudi natan¢nejSe informacije (Radonji¢ in IrSic¢, 2006).

29



Pri izbiri metode raziskovanja se je potrebno zavedati tudi njenih pomanjkljivosti.
Problematika metode anketiranja najveckrat tici v sami naravi vprasalnika, saj nikoli
ne moremo zagotovo vedeti, ali so anketiranci odgovarjali po resnici oz. ali so bili
odgovori prilagojeni. Naslednji problem je odzivnost, saj se velikokrat zgodi, da
ljudje zavracajo sodelovanje in se tako skr¢i predvidena velikost vzorca, ki postane
manjsa tudi z nepravilno ali nepopolno izpolnjenimi anketnimi listi. Vendar se veliko
zgoraj omenjenih tezav lahko odpravi, ¢e anketiranca ze v spremnem besedilu
obvestimo, da je anketni list anonimen. Tako se poveca odzivnost in posledi¢no tudi

velikost vzorca.

Pri postopku zbiranja podatkov je potrebno imeti izdelan nacrt vzorcenja, da bi si
zagotovili reprezentativen vzorec za analizo. Vprasalnik je bil izdelan za Sirok krog
morebitnih anketirancev, saj so bile zajete skoraj vse starostne skupine (od 20 do 50
in ve€) z izjemo mlajSih od 20, ki niso prisli v poStev, saj Se ne razmisljajo o
kakrSnem koli stanovanju ali gradnji. Zajeti so bili tako potencialni kupci in
investitorji Quad-Lock sistema kot tudi arhitekti, gradbeniki in osebe, ki so ze kupile
omenjeni sistem oz. so vanj investirale. Ker je bila raziskava trga opravljena z
namenom izdelave strategije prodaje sistema na primorskem trgu, je bila za obmocje

raziskovanja izbrana Primorska.

Anketni vpraSalnik (priloga 1) je vseboval uvodni nagovor ter kratko predstavitev
teme, njegovo jedro pa je bilo vsebinsko in fizicno razdeljeno na tri glavne dele, in
sicer na sklop vpraSanj, ki se je nanaSal na oblikovanje socio-demografskega profila
anketiranca, na sklop o prepoznavnosti Quad-Lock sistema in ostalih sistemov
gradnje ter na sklop o poznavanju Pravilnika o ucinkoviti rabe energije v stavbah.
Anketa je potekala v Casu meseca decembra 2009, v njej pa je sodelovalo 268
anketirancev, od katerih jih je 58 oddalo nepopolno izpolnjeno anketo, zato ti anketni
listi pri analizi niso bili upoStevani. Zaradi dobro zastavljenega vzorca so rezultati
dovolj reprezentativni in zanesljivi, ¢eprav smo anketirali manj kot en odstotek

celotne populacije na primorskem trgu.

Pri anketiranju smo se odlocili za vzorcenje, ki temelji na ne verjetnosti, in sicer za
proporcionalni kvotni vzorec, ki se pogosto uporablja pri raziskavah javnega mnenja

(Radonyji€ in Ir8i¢, 2006).
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5.2.2 Obdelava in analiza podatkov

Obdelava podatkov iz ankete se je zacela po zakljucku enomesecnega anketiranja, v
katerem je sodelovalo 286 anketirancev. Pri tem smo najprej pregledali vse prispele
ankete in ugotovili, da bo za nadaljnjo analizo potrebno izlo€iti 58 nepravilno reSenih
anket. Vsi pridobljeni podatki so bili nato vneseni v preglednice, oblikovane v
programu MS Excel. Sledila je izdelava grafi¢nih prikazov pridobljenih podatkov,

saj slikovni prikazi pripomorejo k boljSemu razumevanju in preglednosti rezultatov.

Anketni vprasalnik je bil razdeljen na tri sklope vprasanj. Prvi sklop vprasanj je
temeljil na oblikovanju socio-demografskega profila anketirancev in je zajemal
splosne podatke, kot so spol, starost, izobrazba, status, stalno prebivalisce, dohodek

1n stan.

V prvem vpraSanju so se anketiranci opredelili glede na spol.

Slika 12: Spol (lastna raziskava)

Slika 12 prikazuje, da je v naSi raziskavi sodelovalo 64 % moskih in 36 % Zensk.
Vel kot polovica anketiranih oseb je mosSkega spola, saj se le-ti veliko pogosteje

ukvarjajo z gradbeniStvom oz. se zanj zanimajo.

V drugem vprasanju smo anketirance sprasevali po starosti in jih razdelili v tri

starostne skupine.

31



51 in ved %

31-30 F9%%

Starest (v letih)

20-30 35%

%4 10% 20% 30% 40%4 0% A%
Delei v odstotkih

Slika 13: Starost (lastna raziskava)

Kot kaZze slika 13, prevladuje prva skupina oz. najmlajSa populacija, v katero spada
kar 55 % oz. vec€ kot polovica anketirancev. Z 39 % ji sledi starostna skupina, kamor
spadajo osebe, stare med enaintridesetim in petdesetim letom starosti. Najmanj pa je

bilo starejSih od 50 let, njihov deleZ namre€ predstavlja 6 % anketirancev.

Anketirance smo razvrstili tudi glede na viogo oziroma status, za katerega so se

morali opredeliti (slika 14).
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o
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f irvestitor oz kupec 2484

S

g bodod investitor oz kupec 4994,

096 10% 20% 30% 40% 50% A0%
Delef v odstotkih

Slika 14: Status oz. vloga anketiranca (lastna raziskava)

V vecini so izstopali bodo¢i morebitni investitorji oz. kupci, saj so predstavljali
skoraj polovico anketirancev (49 %). Investitorjev oziroma kupcev razlicnih
sistemov gradenj je bilo 24 %, projektanti oziroma arhitekti predstavljajo 18 %,

najmanjsi deleZ pa zavzemajo gradbinci (9 %).
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Glede na izobrazbo je bilo anketiranih 52 % z visjo ali visoko izobrazbo, sledila jim
je skupina s koncano osnovno, srednjo ali poklicno Solo (44 %), najmanjsi delez (4

%) pa so predstavljali vpraSani z dokoncanim magisterijem ali doktoratom (slika 15).

magisterj, doktorat 4%

vidja, wisoka 52%

Izohrazha

Oé, Sé, poldicha 44%

0% 10% 20% 30% 40%  30% a0%
Delet v odstotkih

Slika 15: Izobrazba (lastna raziskava)

Naslednje vprasanje se je nanasalo na stalno prebivalisce anketiranih. Zanimalo nas

je, ali zivijo pri star$ih ali v svoji hi$i oziroma stanovanju (slika 16).

& stanovanje 14%;
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£ il stardih 5T%
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Delef v odstotkih

Slika 16: Stalno prebivalisce (lastna raziskava)

Anketa je pokazala, da jih ve¢ kot polovica Zivi pri starSih, teh je 57 %, medtem ko

jih v hisi zivi 29 %, najmanjsi delez anketirancev pa zivi v stanovanju (14 %).

Zanimal nas je tudi zaposlitveni status anketirancev. Anketiranci so se lahko odlocali

glede na §tiri skupine (Studentje, zaposleni, brezposelni in upokojenci).
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Slika 17: Zaposlitveni status (lastna raziskava)

nakar sledijo brezposelni (10 %), najmanjsi delez (1 %) pa predstavljajo upokojenci

(slika 17).

Da bi ugotovili kupno mo¢, smo anketirance povpraSali po visini neto dohodka na

mesec, ki smo jo razdelili na Stiri skupine.

& niad 1,500 2%

=]
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= od1000 do i 300 2%
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& 0% 0% 0% 0% 40%
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Slika 18: Visina dohodka neto v EUR (lastna raziskava)

V skupino z najnizjo visino dohodka (do 650 €) je spadalo najve¢ vprasanih, kar
dobra tretjina (35 %). Naslednja stopnja dohodka (od 650 € do 1.000 €) je zajela 31
% anketirancev, kar predstavlja drugo najvecjo skupino. V tretjo skupino so bili
uvrséeni anketiranci z viS§ino dohodka od 1.000 € do 1.500 €, bilo jih je 26 %, v

ey e

18).
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Naslednje vprasanje se je nanasalo na stan anketirancev (porocen, vezan, samski).

poroden 25%
=
g Vezan 5%,
gamski 0%
%6 10% 20% 30% A0%4 0%
Delei v odstotlih

Slika 19: Stan (lastna raziskava)

Kot prikazuje slika 19, se je izkazalo, da je skoraj tretjina samskih (30 %), najvecji

delez je vezanih (45 %), Cetrtino, to je 25 %, pa predstavljajo poroceni.

Na vprasanje, ali imajo otroke, je 29 % anketirancev odgovorilo, da jih ima, na drugi

strani je brez otrok 71 % anketirancev (slika 20).

Slika 20: Otroci (lastna raziskava)

V zadnjem vpraSanju iz tega sklopa smo anketirance sprasevali pod katero obcino
spadajo. Vprasani so bili po pregledu anket razdeljeni na ob¢ine v severni ali ob¢ine

v juzni Primorski.
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Slika 21: Ob¢ina (lastna raziskava)

Pod severno Primorsko je spadalo 61 % anketirancev, ostalih 39 % pa je spadalo pod

juzno Primorsko (slika 21).

V drugem sklopu so sledila vpraSanja o prepoznavnosti Quad-Lock sistema in

ostalih sistemov gradnje.

Na vprasanje, ali so Ze slisali za Quad-Lock sistem gradnje, je 19 % anketirancev

odgovorilo pritrdilno, ostalih 81 % pa zanj Se ni sliSalo (slika 22).

Slika 22: Ste Ze slisali za sistem gradnje Quad-Lock? (lastna raziskava)

Pri naslednjem vprasanju nas je zanimalo, katere sisteme gradnje zidov anketiranci

Se poznajo (slika 23).
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Slika 23: Katere sisteme gradnje zidov Se poznate? (lastna raziskava)

To vprasanje je dopuscalo ve¢ moznih odgovorov, vprasani pa so sistem gradnje, ki v
vpraSalniku ni bil omenjen, lahko napisali tudi pod alinejo drugo. Kot je razvidno na
sliki 23, jih najve¢, kar 34 %, pozna klasicni sistem gradnje, takoj za njim so leseno
montazne hiSe z 29 %, sledita Isospan (9 %) in AB stena (8 %). Isorast sistem
predstavlja 5 % prepoznavnosti, Wolf sistem pa najmanjsi delez (3 %). Za druge
vrste sistemov se jih je opredelilo 12 %, kjer so anketiranci navajali Ytong sistem in

Styro stone sistem, ki je Se eden izmed izolativnih opaznih sistemov.

Sledilo je vpraSanje odprtega tipa, v katerem so vprasani morali ogovoriti, katera

vrsta gradnje se jim zdi najboljsa in zakaj.

V vecini primerov so se odlocali za sistem podoben klasi¢nemu nacin gradnje s
siporeks zidaki, ki omogocajo boljSo izolativnost od ope¢nih zidakov. Ta sistem se

jim namre¢ zdi varen, cenovno ugoden in najenostavnejsi, saj lahko gradijo sami.

Slika 24 prikazuje, kateri sistem gradnje se zdi anketirancem najveckrat uporabljen v

njihovem kraju bivanja.
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Slika 24: Za kateri sistem nove gradnje opazate, da se najpogosteje uporablja v

vasem kraju bivanja? (lastna raziskava)

Anketa je pokazala, da dobri dve tretjini, to je kar 67 %, uporabljata navadno opecno
steno, sledi leseno montazna s 16 %, 7 % anketirancev pa se je odlocilo za druge
sisteme gradenj, med katerimi je v veCini prevladoval sistem, podoben klasi¢ni
gradnji, s siporeks zidaki, ki imajo veliko boljSo toplotno prehodnost od obicajnih
termo-blok zidakov. 5 % anketirancev opaza, da se v njthovem kraju gradijo objekti
z AB steno, 3 % vpraSanih pa pravi, da se v njihovem kraju gradi z Isospan
sistemom. Z 1 % sledita Quad-Lock in Isorast stena. Nih¢e izmed vprasanih pa ni

opazil nobenega objekta, ki bi bil zgrajen z Wolf sistemom.

Slika 25 prikazuje, katere sisteme gradnje bi anketiranci izbrali, ¢e bi se v

prihodnosti odlocali za gradnjo.
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Slika 25: Kateri sistem bi izbrali, ¢e bi se odlocali za gradnjo? (lastna raziskava)

Najvec, kar 45 % anketirancev, se je odlocilo za klasi¢no navadno opec¢no steno,
sledil ji je leseno montazni sistem z 21 %, za druge sisteme se je odloc¢ilo 19 %
anketirancev, in sicer ve¢inoma za konkurencne sisteme navadni opec¢ni gradnji in le
za nekaj drugih opaznih izolativnih sistemov. Za Quad-Lock se je odlocilo 4 %, za
AB steno 4 % in za Isospan prav tako 4 % anketirancev. Sledil je Isorast sistem z 2

%, 1 % pa je dosegel Wolf sistem.

Pri vprasanju, na podlagi Cesa bi se odlocali pri izbiri sistema gradnje, so vpraSani

imeli na razpolago Stiri odgovore, ki jih prikazuje slika 26.

hitrost gradnje 10%

8 potmijena kakovost sistema

glede na ceno 1%

kakovost A3%h

Odlocilne za

reha 12
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Delei v odstotkih

Slika 26: Na podlagi cesa bi se odlocali pri izbiri sistema gradnje? (lastna raziskava)

Dobra polovica, 55 % anketirancev, se je odlocila za ponujeno kakovost glede na

ceno. Sledila je kakovost z 23 %, na podlagi cene pa bi se odlocilo 12 %
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anketirancev. Pri nakupu sistema gradnje bi se 10 % vprasanih odlo¢alo na podlagi

hitrosti gradnje.

Tretji sklop vprasalnika se je osredotocal na poznavanje Pravilnika o ucinkoviti
rabi energije v stavbah in toplotni prevodnosti sten. Omenjeni sklop so lahko resevali

le tisti vpraSani, ki so bili seznanjeni z novim pravilnikom.

V prvem vprasanju iz tega sklopa smo sprasevali, ali so anketiranci seznanjeni z do
sedaj Se veljavnim Pravilnikom o ucinkoviti rabi energije v stavbah. Temu vprasanju
je bila dodana razlaga, da bi bili v tretji sklop zares zajeti le tisti, ki pravilnik
poznajo. Razlaga je vpraSane seznanjala s podatkom, da morajo biti stavbe grajene
tako, da imajo toplotno prehodnost Umax = 0,6 W/m’K. V novem pravilniku, ki je
bil sprejet septembra 2008, a Se ni stopil v veljavo, pa morajo zunanje stene
stanovanjskih stavb zagotavljati toplotno prevodnost Umax = 0,28 W/m’K, kar
pomeni Se enkrat boljSo izolativnost kot do sedaj. V primeru da je bil obkrozen

odgovor »ne«, nadaljnjo reSevanje ni bilo potrebno.

57%%

Slika 27: Ali ste seznanjeni z do sedaj Se veljavnim Pravilnikom o ucinkoviti rabi

energije v stavbah? (lastna raziskava)

Ve¢ kot polovica anketirancev (57 %) ni seznanjena s Pravilnikom o toplotnih

prevodnostih stavbe, preostalih 43 % pa jih je bilo z njim Ze seznanjenih (slika 27).

V naslednjem vpraSanju nas je zanimalo, ali njihova hiSa ustreza zahtevam, ki jih

postavlja do sedaj Se veljavni pravilnik.
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Slika 28: Ali vaSa hiSa ustreza zahtevam, ki jih postavlja do sedaj Se veljavni

pravilnik? (lastna raziskava)

Kar 66 % anketiranih je odgovorilo, da njihova hiSa ne ustreza zahtevam, dobra
tretjina (34 %) pa je odgovorila, da njihova hiSa izpolnjuje zahteve obstojecega

pravilnika (slika 28).

Na zadnje vprasanje, ki je od anketirancev zelelo izvedeti, ali se jim zdijo Se ostrejSe
zahteve novega Pravilnika o uc€inkovitosti rabe energije v stavbah upravicene, so

lahko odgovorili z »da« ali »ne«.

Slika 29: Se vam zdijo Se ostrejse zahteve novega Pravilnika o ucinkoviti rabi

energije v stavbah upravicene? (lastna raziskava)

Z »da« je odgovorilo kar 93 % anketirancev, 7 % anketirancev pa se ostrejSe zahteve

ne zdijo upravicene (slika 29).
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5.2.3

Predstavitev ugotovitev ankete

Trzno analizo smo opravili v mesecu decembru 2009, potekala pa je po celotni

primorski regiji. Anketiranih je bilo 268 ljudi, od tega je bilo 58 anket nepopolno ali

nepravilno izpolnjenih. V analizo smo tako vkljucili 210 anket, ki so bile pravilno in

popolno izpolnjene.

Zastavljeni anketni vpraSalnik je bil razdeljen na tri sklope vprasanj. Prvi sklop

vprasanj je temeljil na oblikovanju socio-demografskega profila anketirancev in je

zajemal sploSne podatke, kot so spol, starost, izobrazba, status, stalno prebivalisce,

dohodek in stan. Ta nas je privedel do sledecih spoznanj:

vecCina anketirancev je bila moskega spola, kar je bil tudi naS§ namen, saj se v
povpre¢ju moski bolj zanimajo oziroma ukvarjajo s sistemi gradnje in tudi s
samim gradbeni§tvom, obiCajno pa so tudi oni tisti, ki sprejemajo tovrstne

odloditve,

izkazalo se je, da je vecina anketirancev starih od 20 do 30 let, saj so Studenti
predstavljali tretjino anketiranih, kar je posledicno privedlo tudi do

povecanega odstotka ljudi z mese¢nim dohodkom do 650 €,

glede na stan nam analiza ankete pokaze, da je samo 25 % porocenih in jih
ve¢ kot dve tretjini (71 %) Se nima otrok, ve¢ kot polovica pa jih Se zivi pri
starSih. Iz tega razberemo, da smo anketirali pravi vzorec anketirancev, saj je
prav to skupina oseb, ki se bo v prihodnosti odlocala, kje bo Zivela, s ¢im bo

gradila, ali se ji splaca graditi ter s kakSnim sistemom bo gradila.

V drugem sklopu so sledila vpraSanja o prepoznavnosti Quad-Lock sistema in ostalih

sistemov gradnje.

V tem delu ankete smo pri analizi priSli do spoznanja, da vecina, kar 81 %
anketirancev, Se ni sliSala za Quad-Lock sistem gradnje. To nas pripelje do

ugotovitve, da je omenjeni sistem za veliko ve¢ino ljudi Se nepoznan.

Ob primerjavi z drugimi sistemi smo ugotovili, da so pravzaprav vsi

obravnavani izolativni opazni sistemi na primorskem trgu Se zelo nepoznani.
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To pa je dobra novica za Quad-Lock sistem, saj noben izmed novih sistemov
gradnje bistveno ne izstopa, kar posledi¢no pomeni, da z dobro strategijo
prodaje lahko Quad-Lock sistem postane vodilni v prodaji izolativnih opaznih
sistemov na primorskem trgu. Vecina anketirancev (63 %) pozna le klasi¢ni

in leseno montazni sistem gradnje.

Izkazalo se je, da v svojem kraju bivanja anketiranci opazajo, da se nove
gradnje v vecini gradijo s klasicno opec¢no gradnjo. Omeniti velja Se dolocen
odstotek leseno montaznih gradenj. Vsi novi izolativni opazni sistemi so
komaj opazni, nekateri pa sploh niso poznani. Edini izolativni opazni sistem,

ki je dosegel 2 %, je bil Isospan sistem.

Z nadaljnjo analizo smo prisli do spoznanja, da bi se v primeru gradnje skoraj
polovica anketirancev odlocila za obi¢ajno opecno gradnjo, sledila bi ji
leseno montazna gradnja, 19 % pa bi izbralo druge sisteme. Pri prebiranju
odgovorov smo spoznali, da so anketiranci pod alinejo drugo v veliki vecini
navajali podoben sistem gradnje, kot je gradnja z opecnimi zidaki, le da se tu
uporablja kvalitetnejSo opeko (siporeks zidak), ki ima veliko boljSo izolativno
stopnjo od obicajne opeke. Zato lahko ta odstotek anketirancev pristejemo k
odstotku, ki se je odlocil za sistem opecne gradnje. Opaziti je, da anketiranci
zelijo boljSo izolativnost in vztrajajo pri preizkuSenih sistemih. Pri tem
spoznamo, da jim lahko podjetje ICF Slovenija d.o.o. s Quad-Lock izdelkom
nudi Se boljSe izolativnosti, vendar Se ne izoblikovana prepoznavnost na

primorskem trgu lahko predstavljata tezave.

Raziskava je pokazala, da kupci ne gledajo le na ceno, kljub temu da se
njihova povpre¢na kupna moc¢ giblje v srednjem razredu. Dobra polovica
anketirancev bi se odlocila za sistem, ki bi glede na ponujeno kakovost
sistema ponudil primerno ceno. Vec kot cena jim pomeni kakovost, za to se je
odloc¢ilo kar 23 % anketirancev, za ceno se je odlocilo le 12 %, najman;jsi
odstotek, 10 %, pa je izbral hitrost gradnje. To nas privede do ugotovitev, da
Quad-Lock sistem lahko zadovolji zahteve, na katere kupec prisega. Ceprav

je nekoliko drazji sistem od klasi¢nega, pa za to ceno lahko ponudi visoko

43



kakovost in hitro izgradnjo. V primerjavi z ostalimi izolativnimi opaznimi

sistemi je Quad-Lock sistem najcenejsi.

V zadnjem, tretjem sklopu vprasalnika smo se osredotocili na poznavanje Pravilnika

o ucinkoviti rabi energije v stavbah in toplotni prevodnosti sten. Omenjeni sklop so

lahko resevali le tisti, ki so bili seznanjeni z novim pravilnikom.

Tu smo prisli do spoznanja, da dobra polovica ljudi ne pozna Pravilnika o
ucinkoviti rabi energije. Pri tem smatramo, da ljudje, ki ne poznajo
pravilnika, ne vedo, kako kakovostno gradijo, oziroma se jim zdi, da je sama
izolacija dovolj ne glede na debelino in kvaliteto izolacije. Tako Se niso
seznanjeni s tem, ali je njihova izolacija dovolj dobra, da bi zadostila
potrebam pravilnika in tudi resni€¢no omogocala varcevanje pri ogrevanju in
hlajenju. Vsi tisti, ki poznajo pravilnik, vedo, da bodo z vstopom novega
pravilnika v veljavo zahteve po toplotnih prevodnostih ovoja stavbe kar za
polovico ostrejse. Ti ljudje tako lahko predstavljajo nase morebitne kupce, ki
jih je potrebno seznaniti z resitvijo, ki jo ponuja izdelek, saj ta ustreza tudi
novejSim ostrejSim zahtevam. Seveda pa je med nakupnimi namerami in

dejanskim ravnanjem potroSnikov lahko velik razkorak.

Vec¢ kot polovica anketirancev, ki pozna pravilnik, ve, da njihova hiSa ne
izpolnjuje zahtev o toplotnih prehodnostih stavbe po do sedaj Se veljavnem
pravilniku. Ta podatek nam predstavlja novo moznost, saj anketirancem
lahko ponudimo na$§ sistem gradnje, s katerim bi dodatno izolirali zunanji

ovoj stavbe.

Spoznali smo, da se osebe, ki so s pravilnikom seznanjene, v veliki vecini
strinjajo s Se ostrejSimi zahtevami novega pravilnika. Tudi v tem dejstvu
vidimo prednost in priloZznost, saj Quad-Lock sistem ustreza tudi novemu, Se
ne veljavnemu pravilniku, s katerim pa se strinja skoraj vecina anketirancev,
torej se jim lahko ponudi sistem, s katerim se bo zadovoljilo vse tiste, ki

zeljjo slediti trendom in upostevati Pravilnik o u¢inkoviti rabi energije.

Ob predstavitvi ugotovitev ankete smo prisli do zakljucka, da je na$ sistem gradnje

slabo prepoznaven. Obenem pa smo dobili jasno potrditev, da bi s pravilno strategijo
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prodaje Quad-Lock sistema lahko uspel na primorskem trgu, saj ljudje dajejo velik
poudarek na ponujeno kakovost sistema, hkrati pa zelijo dober izolativen sistem, ki

bi ustrezal zakonodaji.

5.2.4 Predstavitev hipotez in statisticna analiza

HIPOTEZA 1: Ce bi bila prepoznavnost izdelka boljia, bi se zaradi ustrezne

kakovosti in primerne cene kon¢ni kupci odlocali za Quad-Lock sistem gradnje.

Ugotovitev: Rezultati statisticne analize so pokazali, da od vseh 228 anketirancev
Quad-Lock sistem pozna le 43 ljudi, kar predstavlja le 19 % statisticnega vzorca.
Hkrati pa je kar 81 % vprasanih poleg kakovosti pomembna tudi cena izdelka. Ce bi
se prepoznavnost Quad-Lock sistema trikratno povecala, bi posledicno to pomenilo
38 % vec potencialnih kupcev, za katere sta cena in kakovost odloc¢ilnega pomena pri
nakupu. Z rezultati smo torej potrdili prvo hipotezo, ki pravi, da je v prihodnje
potrebno veliko sredstev nameniti promociji, saj lahko le na ta nadin povecamo

prodajo in posledi¢no tudi dobicek.

HIPOTEZA 2: Kupce izolativnih opaznih sistemov gradnje pred nakupom zanima
veC dejavnikov (pravilnik, cena, toplotna prehodnost stene in pridobitev vecje neto

uporabne povrsine), ki jih je potrebno upostevati pri doloCanju strategije prodaje.

Ugotovitev: Z rezultati ankete, ki smo jih pridobili z analizo ankete in primerjalno
analizo lastnosti sistemov (prednosti in slabosti), smo potrdili drugo hipotezo, da ima
Quad-Lock sistem najve¢ tistih lastnosti, ki so za kupce odlocilnega pomena pred
nakupom. Omenjene klju¢ne prednosti moramo upoStevati tudi pri osnovanju

strategije prodaje in jih znati predstaviti kupcem.
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Tabela 4: Utemeljitev druge hipoteze

TOPLOTNA |  NETO SKUPNO
R AVILNIKA. | CENA [ PREHODNOST | UPOTABNA | STEVILO
Wim’K | POVSINAM® |  TOCK
K1 DA 1 5 5 11
K2 DA 3 4 4 11
K3 DA 4 3 2 9
Ka DA 5 2 2 9
Quad-Lock DA 2 5 1 8

Vir: Lastna raziskava

LEGENDA:

1 = najcenejse, najboljse

5 = najdrazje, najslabse

Rezultati ankete in primerjalne analize lastnosti sistemov so pokazali, da se bo
kon¢ni kupec odloc¢il za nakup ob upoStevanju ve¢ dejavnikov. Za Quad-Lock
rezultat 8 pomeni, da nacin gradnje ustreza novemu Pravilniku o ucinkoviti rabi
energije in je med cenovno najugodnejSimi, da kakovost toplotne prehodnosti
zadosCa zahtevam Se neuveljavljenega Pravilnika o ucCinkovit rabi energije in da
Quad-Lock sistem kupcu nenazadnje nudi tudi najvecjo neto uporabno povrsino.

Ostale sisteme gradnje smo poimenovali z oznakami od K1 do K4 (K = konkurenca)

zaradi varovanja dolo¢enih zaupnih podatkov podjetij.
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6 STRATEGIJA PRODAJE NOVEGA SISTEMA QUAD-LOCK NA
PRIMORSKEM TRGU

Strategija prodaje je eden izmed procesov marketinga, ki je (Faganel, MIP,
prosojnice s predavanj) »vrsta procesov in aktivnosti, ki olajSujejo menjavo dobrin
ali storitev znotraj in izven profitnih, neprofitnih ter vladnih organizacij«. Cilj

zakljucka vseh teh procesov pa je v konc¢ni fazi povecati dobicek neke organizacije.

Kotler (1996, str. 108-109) navaja: »Pri izdelavi strategije se mora manager
posvetovati z osebjem v nabavi in proizvodnji, da se preprica, ali lahko kupijo dovolj
materiala in izdelajo dovolj enot, da bi dosegli ciljne koli¢ine prodaje, in sicer s
prodajnim vodjem, da dobi podporo prodajnega osebja, in z vodjo financ, da si
zagotovi dovolj sredstev za oglaSevanje in promocijo.« Prodaja izdelka ali storitve
ima vpliv na vecji del poslovanja neke organizacije, za to je potrebno izdelati t. i.

strategijo prodaje, pri kateri upoStevamo:

Vv v

e segmentiranje trzis¢a (izberemo ciljni trg),
e analizo povpraSevanja (ponudba konkurence vs. povprasevanje),

e strategijo marketinskega spleta (4P): proizvod (izdelek, storitev), pogoji (cena
in ostale sestavine), poti trzenja (logistika, osebje), pospeSevanje

(marketinsko komuniciranje, komunikacijski splet).

6.1 Segmentiranje trziS¢a

Podjetje, ki posluje na velikem trgu, kmalu spozna, da ne more oskrbovati vseh
kupcev na tem trgu; kupcev je lahko prevec, se zelo razlikujejo po svojih zahtevah ali
pa so prostorsko razprSeni. Namesto da prodaja povsod, je za podjetje ugodnejse, da
ugotovi tiste dele trga (trzne segmente), ki jih lahko uspesno zadovolji (Potocnik,

1998, str. 53-54).

Segmentiranje trga v praksi poteka po razli¢nih kriterijih glede na: politi¢no ureditev,
geografsko porazdeljenost, demografske znacilnosti (starost, spol, religija,
narodnost), psihografske in druzbenoekonomske vidike. Pri segmentiranju trga za

izdelek Quad-Lock, smo upostevali naslednje kriterije:
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druzbenoekonomski  vidik  (poklic, izobrazba, dohodek itd.) kot
najpomembnejsi kriterij, saj je Quad-Lock namenjen kon¢nim kupcem —
arhitektom oziroma naro¢nikom, posredno tudi projektantom in gradbenikom
ter posameznikom, ki se ob¢asno ukvarjajo z gradnjo. Osredotocili pa smo se
na arhitekte, saj prav oni dolo¢ajo naine in materiale gradnje v njihovih

arhitekturnih nacrtih,

od demografskih znacilnosti (starost, spol, religija, narodnost) je za nas
kljuénega pomena starost, in sicer se osredotocamo na mlajSo in srednjo
generacijo (od 20 do 45 let), saj obstaja velika verjetnost, da bodo v
prihodnosti $e gradili in prav to je razlog, da jim moramo na§ produkt ¢im

bolj priblizati, da se z njim spoznajo,

geografski vidik: osredotocili smo se na slovenski trg, ki je zaradi svoje
razprSenosti ter geografsko-arhitekturnih pokrajinskih znacilnosti gradnje
zahteven trg. Te posebnosti slovenskega trzis¢a so botrovale k odlocitvi
podjetja za odprtje poslovalnice v Ljubljani in zaposlovanje regijskih
zastopnikov. Le-ti se lahko najbolje seznanijo z zahtevami gradnje na
doloenem geografskem podrocju ter tako arhitektom, projektantom in
gradbenikom nudijo vso tehni¢no pomo¢ pri gradnji. V tem diplomskem delu
se osredotoCamo samo na primorski trg zaradi specificne znacilnosti gradnje

in Se neuveljavljenega sistema gradnje na tem trgu.

Nas izbran segment so arhitekti in posamezni investitorji, ciljno trzi§¢e pa primorski

arhitekti ter posledi¢no projektanti, gradbeniki in investitorji s Primorske.

6.2 Analiza povprasevanja

Prihodnost je resda tezko napovedati, vendar je vseeno potrebno dolociti cilje

prodaje na podlagi opredelitve trznega povpraSevanja.

Po Kotlerju (1996, str. 246) je povprasevanje mozno meriti glede na:

raven izdelka (celotna prodaja, prodaja panoge, prodaja podjetja, skupina

izdelkov, tip izdelka, artikel),
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e prostorsko razseznost (kupec, obmocje, regija, ZDA, svet) in
e Casovno razseznost (kratkoro¢no, srednjerocno, dolgorocno).

Z izvedenimi analizami povprasSevanja, po zgoraj nastetih kriterijih, podjetje lahko
predvideva koli¢ino povprasevanja in posledi¢no nacrtuje proizvodnjo in denarni tok
podjetja. Predvideva in nacrtuje pa lahko tudi morebitne dodatne cloveske vire za

pomo¢ pri distribuciji.

Po Kotlerju (1996, str. 247) je »...trg kot niz vseh dejanskih in moznih kupcev
nekega izdelka.« Velikost trga je odvisna od povprasevanja (Stevila kupcev). Na
primorskem trziS¢u je opazena rast nasega ciljnega trga, s Cimer je zagotovljeno
povprasevanje po ponujenem izdelku Quad-Lock. Predpisane zakonodajne zahteve
pri gradnji ravno tako ustvarijo ve¢ji obseg povprasevanja, zagotovljen pa je tudi
trzni potencial, ki ga je potrebno povecCati Se z ustreznim marketinsSkim
komuniciranjem (oglasevanje, promocija in prepoznavnost izdelka). Tudi rezultati
analize odgovorov na anketo so privedli do ugotovitve, da zanimanje za izdelek
Quad-Lock obstaja, vendar je ta Se premalo prepoznaven. Zastavljen cilj je torej

izboljSati marketinSko komuniciranje.

Analizo povprasevanja lahko opravimo tudi z oceno dosedanjega povprasevanja in
analizo mnenja ciljnih kupcev. V nasem primeru smo se posluzevali metode
anketiranja potencialnih kupcev in arhitektov, iz katere smo razbrali, kakSna je
velikost povpraSevanja in kaj je klju¢nega pomena pri odlocitvi ob nakupu nasega
oziroma konkuren¢nega izdelka. Da bi z analizo dosegli maksimalen ucinek, smo v
naso analizo vkljucili tudi konkurenc¢ne izdelke in tako podali oceno trznega

povpraSevanja.

6.3 Strategija marketinskega spleta (4P)

Podjetje oziroma organizacija s trzenjem svojih izdelkov ali storitev ustvarja dodano
vrednost s pomocjo zastavljenih smotrov, ciljev ter z upoStevanjem strategije za
doseganje teh smotrov in ciljev. Osnova za doseganje zastavljenih smotrov in ciljev
pa je tudi trzna ponudba, ki obsega marketinski splet — 4P, predstavljen na sliki 30

(Tav¢ar, 2000, str. 2):
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e proizvodi: izdelki in storitve,

e pogoji trzenja: cena in druge sestavine,

e poti trzenja: logistika, osebje,

e pospeSevanje trzenja: trzno komuniciranje, komunikacijski splet.

Politika trzenja tako obsega cilje in strategije za doseganje ciljev trzenja, prepletene s

sestavinami marketinSkega spleta.

Trzna ponudba je izhodiSc¢e za trZzenje, ob katerem skusa podjetje pri odjemalcih in
ob konkurentih dobiti primerno placilo za svojo dejavnost, bolje, za dodano vrednost,
ki jo skusa ustvarjati s to dejavnostjo. Sestavine trzne ponudbe le malo pomenijo
vsaka zase, so smiselna celota, s katero se umesca (pozicionira) med konkurente na

trziScu (Tavcar, 2000, str. §).

PROIZVOD POGOJI
izdelek - storitve cena, rok, pariteta

POTI
poslovnividik in
logistiéni vidik

POSPESEVANJE
trZno komuniciranje

Slika 30: TrZna ponudba — trzni splet (Tavcar, 2000)

Pri marketinsSkem spletu udejanjamo zeleno pozicijo in skuSamo v menjavi
posredovati celovito vrednost potrosniku. Ko govorimo o celoviti vrednosti,
govorimo o nizu elementov (Podnar, Golob in Janci¢, 2004, str. 116), ki skupaj

tvorijo trzno ponudbo, ki smo jo pripravili za izdelek Quad-Lock.

Glavna trzna ponudba nasega podjetja je proizvod Quad-Lock, za katerega smo tudi

preucili trzni splet (4P).
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6.3.1

Proizvod (izdelek ali storitev)

Produkt (izdelek) je vse, kar zadovoljuje potrebe in Zelje odjemalcev in kar lahko

ponudimo v zamenjavo za denar na trgu (predmet, storitev, aktivnost, idejo, nasvet

itd.). Vsak izdelek ima doloceno kakovost, obliko, ime, pakiranje, koristi in

razlikovalne znacilnosti v primerjavi z drugimi izdelki. Podjetje v svoji oglaSevalski

kampanji bolj poudarja predvsem koristnost izdelka, manj pa njegove fizikalne ali

kemicne znacilnosti, ki jih potrosniki ponavadi sploh ne morejo pravilno ovrednotiti

(Poto¢nik in Umek, 2004, str. 246). Proizvodi (izdelki ali storitve) so tako »nosilci

koristi, ki jih terja, pricakuje, Zeli odjemalec« (Tavcar, 2000, str. 8).

Osnova marketinskega spleta je produkt Quad-Lock, ki ga bomo predstavili z vidika

naslednjih kriterijev:

kakovost in funkcionalnost: izdelek je preizkusen sistem za gradnjo sten,
trdnost in gostota materiala, vodoodbojni in paropropustni paneli iz zvocno
izolativnega materiala, lahki elementi (ti posledicno predstavljajo tudi manj
naporno delo za izvajalce), hitro sestavljivi elementi, odpadnega materiala pri

naSemu izdelku ni, saj je mozno vse dele izdelka reciklirati,

znaclilnosti, velikost, teza: trdni materiali, lahki elementi, pozarno odporni
material, ki je odporen tudi na Zuzelke; vsestranskost vseh modernih nacinom
gradnje, kot so: stenske odprtine, koti, topi koti, krivine, vijuge; vsestranskost
gradnje v razli¢nih oblikah dosegamo z uporabo petih stenskih debelin in treh
stopenj toplotne izolativnosti; prilagodljivost pa dosegamo s paneli, ki
dovoljujejo preprosto in fleksibilno konstrukcijo; trdnost in varnost materiala
(trajna zascita pred staranjem in naravnimi katastrofami); energetsko varcen

izdelek (tri razlicne U-vrednosti, ki zado$¢ajo najstrozjim zahtevam),

oblika in barva: izdelek Quad-Lock je sestavljen iz Stirith osnovnih elementov
(paneli, vezi, vodila in kotne vezi); izdelek je bele barve s primeSanimi

zelenimi delci,
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embalaza in pakiranje: elemente Quad-Lock sistema loceno pakiramo v
plastificirano in okolju prijazno embalazo; zaradi njegove kompaktnosti

privarujemo pri transportu in skladis¢enju,

servis in podpora: strokovnjaki v podjetju so vedno na voljo za vprasanja
glede postavitve sistema, organizirajo se tudi seminarji za arhitekte,
gradbenike in delavce; stranki so ponujena tudi navodila v papirnati ali video
obliki, racunalniski program za preraCunavanje vseh potrebnih delov in

stroskov glede na projekt ter telefonsko podporo in podporo preko interneta,

garancija, jamcenje za stvarne napake: v podjetju garantirajo, da je izdelek
brez napak, ki bi se lahko pojavile v proizvodnji in vplivale na uporabo
izdelkov. V primeru da kupec naleti na izdelek z napako, ga lahko vrne, in ¢e
je napaka potrjena, se mu proizvod lahko zamenja ali vrne znesek, po

katerem je bil kupljen; garancija na proizvod je 20 let,

imidz (predocba, ugled, renome), good will (dobro ime): ime in blagovna
znamka izdelka Se nista tako prepoznana na trziscu, razlog za to je premajhno
vlaganje v promocijo in oglagevanje. QUAD-LOCK" in druge znamke, risbe
ali simboli, ki identificirajo proizvode in/ali storitve podjetja QUAD-LOCK
Building Systems Ltd. so zas¢itni znaki podjetja QUAD-LOCK Building
Systems Ltd..

6.3.2 Pogoji trZzenja (cena in ostale sestavine)

Pogoji trzenja so »vse sestavine protivrednosti, ki jo dobavitelj pri¢akuje od

odjemalca kot placilo za koristi proizvoda: ceno (znesek), obratunsko osnovo —

koli¢inske in druge popuste, ¢as in kraj menjave in placila (pariteta), jamstva,

dobavne pogoje, pravico do vracila itd. (Tavcar, 2008, str. 9).«

Nacinov, kako dolociti ceno proizvoda, je ve¢, Dubrovski pa navaja naslednje

pristope k oblikovanju cene:

»stroSkovni pristop (upostevajo se stroski poslovanja, h katerim se doda

nacrtovana stopnja dobicka),
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e trzni pristop (upoSteva se nivo obstojecih trznih cen konkurentov, retrogradno
pa se ugotavljajo stroSki poslovanja, ki morajo biti nizji od dosegljive

prodajne cene),

e dinamicni pristop (uposteva se povprasevanje po dolo¢enem izdelku, temu pa
se sproti prilagaja prodajna cena; vecje povprasevanje omogoca Vi§ji nivo

cen, niZje povprasevanje pa zahteva znizanje cene).

Razen osnovnih nacinov lahko podjetje uporablja tudi posebne metode oblikovanja
prodajnih cen, ki so posledica razliénih poslovnih ali marketinskih ciljev«
(Dubrovski, 2006, str. 288). S tem, ko proizvodu dolo¢imo ceno, dejansko dolo¢imo
njegovo denarno vrednost. Ceno oblikujemo tako, da v njo zajamemo vse stroske, od
same izdelave pa do prodaje proizvoda. Na ta nacin dolo¢imo lastno ceno izdelka,
pozneje pa oblikujemo prodajno ali trzno ceno izdelka, v kateri upoStevamo tudi
poznejSo dodano vrednost oziroma dobic¢ek. Prodajna cena tako predstavlja v denarju
izrazeno vrednost proizvoda, na katero vpliva tudi konkurenca (ponudba in

povprasevanje).

Cena kot del marketinskega spleta ni odlo¢ilnega pomena za potrosnika, vendar ima
svojo tezo pri kon¢ni odlocitvi za nakup, kar smo upoStevali tudi pri njenem
oblikovanju. Pri oblikovanju cene Quand-Lock sistema je med vsemi sestavinami
pogojev trzenja kljuCnega pomena cena, k odloc¢itvi o nakupu pa vsekakor

pripomorejo boljsi roki placila, dobavni pogoji ter jamstvo za kvaliteto izdelka.

Pri prodaji sistema za gradnjo moramo upostevati kupceve Zelje, zahteve oziroma
sposobnosti ter razmere na trgu ponudbe in povpraSevanja. Trenutno smo v casu
recesije, ki za gradbenike (posledicno tudi za projektante in arhitekte ter investitorje)
predstavlja manjSo kupno mo¢ oziroma slabsi pretok denarnega toka. Tega se

zavedamo tudi mi, zato predlagamo, da bi kupcem ponudili:

e drugacne nacine placila: obicajno je valuta placila od 8 do 14 dni oziroma 30
dni, v kolikor je investitor drzavna inStitucija. Zaradi poslabSanih razmer na
trgu bi vsem kupcem ponudili 30-dnevno valuto placila in moZznost placila na

ve¢ obrokov brez obresti,

e brezpla¢no dostavo proizvoda,
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e akcijske ponudbe, s katerimi izven sezone gradnje (pozimi) privabimo kupce,
hkrati pa se dogovorimo tudi za rok dostave, ki je seveda poznejsi kot ob

navadnem narocilu,

e promocijske cene na primorskem trgu: ker proizvod na primorskem trgu ni
tako prepoznaven, smo se odlocili naslednjim prvim desetim kupcem

ponuditi dodaten popust. Omenjeno akcijo bomo tudi ustrezno oglasevali.

6.3.3 Poti trzenja (logistika, osebje)

Trzna pot »...pomeni skupino med seboj povezanih posameznikov ali podjetij
(zastopniki, trgovci), ki usmerjajo tok izdelkov ali storitev med posameznimi
udelezenci trzne poti vse do kon¢nih potrosnikov« (Poto¢nik in Umek, 2004, str.

143).

Namen poti trzenja, ki vkljuCuje pot, distribucijo (razpecavo) in logistiko, je
organiziranje, vodenje in koordiniranje poti izdelka ali storitve od proizvajalca do
kon¢nega potroSnika. V primeru trzenja Quad-Lock sistema gradnje obravnavamo

posredno razpecavo, v kateri nastopamo kot specializirani posredniki.

SPECIALIZIRANI
PROIZVAJALEC - POSREDNIK - PORABNIK -

avstrijsko podjetje nade podjetje ICF konéni kupec
d.o.o.

Slika 31: TrZne poti pri trzenju porabnikom za proizvod Quad-Lock (Kotler, 1996)

Proizvajalec sistema je avstrijsko podjetje, ki preko specializiranih posrednikov, kot
je tudi nase podjetje ICF d.o.o0., glede na podano narocilo dostavlja ustrezno koli¢ino
izdelka. Izdelek dostavijo v centralno skladis¢e v Ljubljani, potem pa ga podjetje kot
specializiran posrednik dostavi kon¢nim porabnikom, s katerimi je v stalnem stiku,
da lahko izdelek dostavi ob najbolj primernem casu, torej dan ali dva pred zacetkom
gradnje. S tem preprecuje krajo izdelka in morebitne poSkodbe, ki bi nastale zaradi

slabega vremena ali poskodb na gradbiscu.
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6.3.4 Pospesevanje (trzno komuniciranje, komunikacijski splet).

Dejstvo, da imamo konkurencno dober proizvod visoke kakovosti, Se ni zadosten
razlog za dobro poslovanje podjetja in s tem doseganje zastavljenih ciljev. Proizvod
je namre¢ potrebno ponuditi konénim kupcem oziroma ga prodati nasim ciljnim
potroSnikom. To pa lahko dosezemo z obvladovanjem trznega komuniciranja
oziroma promocijo proizvoda s pomocjo zastavljenega promocijsko-
komunikacijskega spleta. »Brez ustreznega komuniciranja marketinSka strategija ne
bo uspesna, ponudba podjetja pa ne bo sprejeta, saj potroSniki zanjo ne bodo niti
izvedeli, kaj Sele spoznali in jo cenili. Marketinsko komuniciranje obsega vse
komunikacijske dejavnosti, s katerim podjetje obvesca, predstavlja, prepricuje in
opominja kupce ali poslovne partnerje na ciljnem trgu o svoji ponudbi in dejavnostih.
Vse, kar vzbuja pozornost ali usmerja kupca na izbrano ponudbo, lahko v SirSem
pomenu opredelimo kot marketin§ko komuniciranje (Podnar, Golob in Jancic¢, 2007,

str. 162)«.

Trzno komuniciranje torej predstavlja komunikacijo podjetja s kon¢nimi kupci, cilj
podjetja pa je prepoznavnost in prodaja doloCenega proizvoda. Zaradi razlicnih
dejavnosti podjetij, produktov in ciljnih skupin, podjetja za komuniciranje

uporabljajo razli¢na orodja in medije komuniciranja.

Marketinsko-komunikacijski (ali promocijski) splet je sestavljen iz razli¢nih

aktivnosti, najpogosteje so v literaturi nastete naslednje:

e oglasevanje (oglasi, zunanja in notranja embalaza, broSure, zgibanke,

oglasne deske, logotipi, simboli, filmi, panoji ...),

e pospesSevanje prodaje (nagradni nateCaji, nagradne igre in Zrebanja, darila,
vzorci, sejmi in prodajne razstave, tombole, povratni kuponi, prodajni

popusti, javne prireditve, prodaja »staro za novo« ...),

e odnosi z javnostmi in publiciteta (revije podjetij, interna pa tudi tiskovna ter
letna porocila, dnevi odprtih vrat, sponzorstvo in sodelovanje pri reSevanju

problemov v skupnosti, odnosi z okoljem ...),
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osebna prodaja (osebne prodajne predstavitve, prodajna sreCanja,

spodbujevalni programi, prodajni vzorci ...),

neposredno trzenje (elektronska posta, katalogi, prospekti, televizijska

prodaja, ponudba po telefonu ...).

Podjetje ICF d.o.o. Slovenija je bilo ustanovljeno leta 2006 in je ekskluzivni prodajni

zastopnik Quad-Lock sistema gradnje zidov. Zastopnika na primorskem trgu imajo

priblizno dve leti, saj so zaznali potrebo po poveCanju prepoznavnosti in Siritvi

prodaje na tem trgu. V izvajanje trznega komuniciranja ter komunikacijskega spleta

vse do danes niso vlagali veliko sredstev in se temu niso povsem posvecali. Vendarle

pa so izvajali naslednje sestavine komunikacijskega spleta:

oglaSevanje preko broSur in zgibank, ki jih delijo na raznih mestih, kjer se
zadrzujejo njihovi koncni potrosniki, na primer v trgovinah z gradbenim

materialom,

pri pospesSevanju prodaje se najveC posluzujejo udelezb in predstavitev na
sejmih, ki jih organizirajo za svoje kupce. Na sejmih izdelek predstavijo s
pomocjo v naprej pripravljene predstavitve, pozneje pa njihove pooblas¢ene
osebe za gradnjo ter nadzorniki gradnje v Zivo uprizorijo celoten postopek
izgradnje Quad-Lock stene z vsemi potrebnimi elementi, vse do faze ulivanja.
Njihovi strokovnjaki so na voljo tudi za kakrSna koli vprasanja in morebitno

svetovanje,

neposredno trZzenje poteka s pomocjo vnaprej pripravljenih in azurnih
seznamov potencialnih kupcev, katerim posljejo prodajno elektronsko pismo,

jih pozneje poklicejo po telefonu in se dogovorijo za izdelavo ponudbe.

V tekocem letu pa predlagamo nacrtovanje povecanja obsega do sedaj uporabljenih

sestavin komunikacijskega spleta, in sicer:

oglasevanje s pomocjo broSur Zelimo poveCati Se na izobraZevalnih
institucijah gradbenih smeri in v trgovskih centrih, kjer bi izvajali tudi prikaz

gradnje Quad-Lock stene,
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e oglasevanje v strokovnih revijah in ¢asopisih ter na lokalnih televizijah,

e osvesCanje gradbincev in potencialnih kupcev o okolju prijaznem nacinu

gradnje.
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7 ZAKLJUCEK

V diplomskem delu je predstavljena strategija prodaje inovativnega izolativnega
opaznega sistema Quad-Lock na primorskem trgu. Za izdelavo dobre strategije
prodaje smo morali najprej preuciti Quad-Lock sistem. Spoznali smo njegove
komponente, lastnosti ter funkcije posameznih komponent. Nato smo predstavili
prednosti, ki jih nudi omenjeni sistem gradnje in sluzijo kot sredstvo, s katerim lahko
podjetje ICF Slovenija d.o.o. bodoce kupce preprica v kvaliteto sistema. Pridobljeni
podatki so nas privedli do ugotovitve, da s Quad-Lock sistemom gradnje pridobijo

vsi tako izvajalci in investitorji kot tudi arhitekti, kar je izredno pomembno.

Pri gradbincih kot tudi pri izvajalcih strojnih in elektroinstalacij sta vidni naslednji
prednosti: razbijanje stene za polaganje inStalacij ni potrebno, saj se v notranji panel,
v katerega se polozi omenjene inStalacije, utore enostavno vreze s topilnim nozem,
pri zidavi pa ni nobenega napora pri dvigovanju panelov vezi in vseh pripadajo¢ih
elementov. Tako so delavci fiziéno manj obremenjeni, kar posledi¢no privede do

tega, da so delavci manjkrat odsotnosti zaradi bolniskih dopustov.

Pri investitorjih je poglavitna prednost ta, da se poveca neto uporabna povrsina,
hkrati pa se skrajsa tudi ¢as gradnje, kar vodi do hitrejSega obrata investicije. Zaradi

dobro izoliranih sten so tudi stroski bivanja nizji.

Arhitekti imajo pri svojih zamislih povsem oblikovno neodvisnost, saj se panele
lahko polaga v vse mozne kote in okrogline, obenem pa je takSna gradna ze dovolj

toplotno izolirana in varna.

Analiza Pravilnika o u€inkoviti rabi energije je pokazala, da s Quad-Lock sistemom
gradnje zadostimo vsem zahtevam, ki jih postavlja omenjeni pravilnik, ki bo stopil v

veljavo 1. julija 2010.

Z raziskavo segmentiranja trziS¢a smo ugotovili, da sta za izbran trg znacilnega in
odlo¢ilnega pomena usmeritev in uposStevanje druzbenoekonomskega vidika,
demografskih znacilnosti in geografskega vidika. Ciljne kupce predstavljajo arhitekti

in posamezni investitorji, ciljno trziS¢e pa primorski arhitekti ter posledi¢no

projektanti, gradbeniki in investitorji iz Primorske.

58



Opravili smo tudi analizo povprasevanja, ki je pokazala, da je na primorskem trgu
zagotovljeno povprasevanje po izdelku, povecati bi bilo potrebno le njegovo
prepoznavnost in morda tudi distribucijo. Iz predstavljenih ugotovitev v raziskavi
primorskega trga je razvidno, da ima Quad-Lock sistem gradnje na primorskem trgu
veliko potencialno moznost prodaje, saj nobeden od konkurencnih izolativnih
opaznih sistemov gradnje bistveno ne izstopa po Stevilu gradenj na primorskem trgu,
vecCina pa Se vedno gradi z navadno ope¢no gradnjo. Ugotovitve analize odgovorov
na anketna vpraSanja so nam pokazale, da so potrosniki pripravljeni kupiti oziroma

investirati v nove sisteme gradnje, ¢e so le-ti energetsko manj potratni.

Sistem oziroma izdelek Quad-Lock pa nudi dobro izolativnost in hkrati tudi veliko
neto uporabne povrSine, obenem pa se cenovno zelo pribliza navadni klasi¢ni
gradnji. Prepriani smo, da bi s predstavljeno strategijo prodaje Quad-Lock sistem
postal eden izmed vodilnih izolativnih opaznih sistemov na primorskem. Rezultati
raziskave namre¢ nazorno prikazujejo, da si kupci zelijo kakovostno in dobro
izolativno zgrajeno stanovanje, ki ponuja ¢im ve¢ ugodnosti za ponujeno ceno. Da pa
bi podjetje ICF Slovenija d.o.o. lahko uspelo z nasSo strategijo prodaje, mora v
zacCetni fazi najbolj trdo delati na pospeSevanju (trznem komuniciranju in
komunikacijskem spletu), da bo postalo prepoznavno. Quad-Lock sistem mora
priblizati kupcem, da bodo osves¢eni o novem hitrejSem nacinu gradnje, s katerim
pridobijo prav vsi, tako proizvajalci, posredniki, investitorji, kupci oziroma njihovi

potrosniki, nenazadnje pa bo hvalezno tudi okolje.
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PRILOGA 1: Anketa morebitnih investitorjev, arhitektov in

gradbenikov Quad-Lock sistema

Moje ime je Andrej Cvetreznik, zakljucujem svoj Studij na Poslovno-tehniski
fakulteti Univerze v Novi Gorici (Politehnika) in v okviru diplomskega dela
pripravljam analizo poznavanja razli¢nih sistemov gradnje stanovanjskih, poslovnih

ter ostalih zgradb.

Prav za pripravo omenjene analize bi potreboval vasih 5 minut, da lahko pridobim
podatke o poznavanju sistemov gradnje ter izvem, za kateri sistem gradnje bi se

odlocili, ¢e bi v prihodnosti gradili.
Anketa je anonimna, njeni rezultati pa bodo objavljeni v mojem diplomskem delu.
Za potrpezljivost in vztrajnost se vam Ze v naprej zahvaljujem!

Odgovore na vprasanja OBKROZITE, kjer pa je prazno polje, ga prosim
DOPOLNITE. V primeru da mi boste odgovore posredovali po elektronski posti, vas
prosim, da svoje odgovore iz navadne pisave spremenite v krepko pisavo ali

besedilo barvno oznacite.

1. Nekaj vprasanj za oblikovanje socio-demografskega profila anketiranca (odgovor

obkrozite ali dopolnite).

e DATUM Ankete:
e Spol:M / Z

e  Starost:
e Status oz. vloga anketiranca:

a. investitor oz. kupec, b. projektant oz. arhitekt,

c. gradbinec, d. drugo

e Izobrazba:

a. 0§, SS, poklicna, b. visja/visoka,

c. magisterij/doktorat.



e Stalno prebivalisce:

a. pri starsSih, b. hisa,
c. stanovanje, c. drugo
e  Status:
a. Student/ka, b. zaposlen,
c. brezposeln, c. v pokoju.

e Visina vasega mese¢nega dohodka:

a. do 650 €, b. od 650 € do 1.000 €,
c. od 1.000 do 1.500 €, d. nad 1.500 €.

e Stan:
a. Samski/a, b. Vezan/a,

c. porocen/a.

e Ali imate otroke? DA / NE

e Pod katero obCino spadate:

2. Vprasanja o prepoznavnosti Quad-Lock sistema in ostalih sistemov gradnje.

(odgovor obkrozite ali dopolnite).

e  Ste ze slisali za sistem gradnje Quad-Lock?

a. Da, b. ne.

e Katere sisteme gradnje zidov Se poznate (moZnih ve¢ odgovorov)?

a. Navadna opecna stena, b. AB stena,

c. Wolf, d. Isorast,

e. Isospan, f. leseno montazna,
g. drugo




Katere vrsta gradnje se vam zdi najboljsa in zakaj (opiSite)?

Za kateri sistem novih gradenj opazate, da se najpogosteje uporablja v vaSem

kraju bivanja (moZnih ve¢ odgovorov)?

a. Navadna opecna stena,
c. Wolf;
e. Isospan,

g. Quad-Lock,

b. AB stena,

d. Isorast,

f. leseno montazna,

h. drugo:

Kateri sistem bi izbrali, e bi se odlocili za gradnjo (moZen eden ali dva

odgovora)?

a. Navadna opecna stena,
c. Wolf,
e. Isospan,

g. Quad-Lock,

b. AB stena,
d. Isorast;
f. leseno montazna,

h. drugo:

Na podlagi ¢esa bi se odlocali pri izbiri sistema gradnje (moZen en

odgovor)?

a. Na podlagi cene,

b. kakovosti,

c. ponujene kakovosti sistema glede na ceno,

d. hitrosti gradnje.



3. Vprasanja o toplotnih prevodnostih (odgovor obkrozite ali dopolnite).

Ali ste seznanjeni z do sedaj Se veljavnim Pravilnikom o u¢inkoviti rabi
energije v stavbah (¢e obkrozite NE, nadaljnje izpolnjevanje ni potrebno)?

a. Da,
b. ne.

Ce ste z njim seznanjeni, potem veste, da morajo biti stavbe grajene tako, da
imajo toplotno prehodnost Upgx = 0,6 W/m’K. V pravilniku, ki je bil sprejet
septembra 2008, a Se ni stopil v veljavo, morajo zunanje stene stanovanjskih
stavb zagotavljati toplotno prevodnost Up,, = 0,28 W/mzK, kar pomeni Se

enkrat boljSo izolativnost kot do sedaj.

Ali vasa hisa ustreza zahtevam, ki jih postavlja do sedaj Se veljavni pravilnik?
a. Da, b. ne.

Se vam zdijo Se ostrejSe zahteve novega Pravilnika o ucinkovitosti rabe
energije v stavbah upravicene?

a. Da, b. ne.



PRILOGA 2: Na¢ért stanovanjske hiSe za izdelavo ponudbe
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PRILOGA 3: Prejete ponudbe za izvedbo zunanjih sten stanovanjske

hiSe

Ponudba: QUAD-LOCK

[ZRACUN POSTAVLJANJA QL STEN, BETONA IN ARMATURE

“hesi povring veeh sten (v m2): 267 |mZ
kobding ENf cena skupa)
Daobava Quad Lock materiala po panudbi 1 kpl 14244 00 €] 14244 00 €
Postavljanje QL stene 267 2 5,00 € 1.602,00 €
Dobawa in vezanje armature QL sten (8 kg/m2) 1] kg 116€ 0ooE
Dobawa in vgrajevanje betona QL sten (1m3=7 1m2) 1] 3 11500 € 0ooE
Dobawa in vgradnja lesenih okvirjev odprtin + drobni mat. | 2 01 3 30000 € 502,26 €
Dobava Quad Deck materiala po ponudhbi 1 kpl 0,00 € 0o e
Postavljanje QUAD DECK polnila 1] m2 1200 € 0o e
Dobava in vgradnja armature Q0 plogce (13 kg/m2) ] ky 115€ 0o &
Dabava in vgradnja betana Q0 plogée 0,1 m3/md) ] ma3 11500 € 0o €
Hidroizolacija+tepasta folija 1] cenalm? 9,00 € 000 €
lzvedba hidroizolacije 1] i 1300 € onoe
viging
yhesi tekoce metre temelja:|I| dimenzije termelja
Opaienje AB temelja ] me 1200 € 0o €
Dobava in vgradnja betona temelja n m3 11500 € 0po0E
Armatura temelja 75 kg/m3) 1] kg 116€ 0ooE
OpaZenje venca AB temeljne plodée 1] 1% 1200 € 0o €
Armatura AB plog€e (vgrajena) (20 ka/mZ) n kg 1,15 € 0o0€
Dobawa in vgrajevanje betona AB plogie (debeline 15) 1] m3 11500 € 0o e
COPOMBE: Cene ne upostevajo sledecih del:
izkopi in odvozi na deponijo
izvedbe kanalizacije in metearnih ponikovalnic
izvedbe zakljuénega fasadnega sloja
izvedbe estrihov
izvedbe notranjih ametov/oblog
izvedbe strajnih in elektra instalacij
dobave oken in vrat, swetlobnih jaskoy
izvedbe stopnic
Daturn izdelave izrauna:| 29.12.2009

fa wse dodatne informacije sem vam na valjo.
Lep pozdrav

Dugan Perhod
ICF d.o.o., TrZagka cesta 279, 1000 Ljubljana
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_l””” BUILDINE ICF dl.0.0., Studljsnsks cesta 104, 1230 Studa  info@icfslovenija.si
SYSTEMS S£(01) 244 38 80; B (01) 244 38 95
—
TRR: SI56 0208 5025 6390 765

MlatiEna Stevilka: 2277654000 29.dec.2009
ID &t. Za DDW: 5131743200

Ocena Quad-Lock komponent za vas projekt:

Andrej Cvetrznik,Banjsice 32,5251 Grgar - Obod- komplet

Ocenili smo porabo Quad-Lock materiala za vas projekt

Enot
Enat v el (zaokro#
paketufr| paketow Todfno | enona | Cenalenot Skupna

reci (zaockroZ.)| Stewilo |pakiran) o (€) cena (Euro)

Quad-Lock Panel (par) 5 149 743 745 11 95745 units = 1490 paneld 8.002 .75
-L Plus Panel (par) 25 a] i} 0 17 .78 0,00
Q-L FS Panel (par 5 0 0 0 0,00 0,00
Q-L Plus-FS Panel (par 3 o] o] 0 0,00 0,00
Quad-Lock 4" Vez B0 0 o] 0 135 0,00
P C “ezi B" Wez E0 49 2928 2940 135 3.969 00
8" Vez 50 0 0 0 135 0,00

10" vez 40 ] o] 0 135 0,00

12" ez 40 o] o] 0 1,35 0,00

P C vezi-SLAB B" Wez E0 0 0 0 135 0,00
8" Vez 50 ] o] 0 135 0,00

10" Wez 40 o] o] 0 1,35 0,00

‘ez za podalifanje 50 0 0 0 4,43 0,00
ez za polico 40 n] 0 0 | =1=] 0,00
Motranja kotna vez (CED j=ls] 96 1.87 17952
Zunanja kotna vez (CEO) j£ls] 96 3,08 295 55
Mastavljiva kotha vez (CBA) a 0 529 0.0a
Okenska kotna vez (CEW) o 0 258 0,00
Ograjni ALU kos ] 0 3.71 0,00
Quad-Lock "Paneli, PVC vezi & kothAiki'"Subtotal Euro  13.346.,95

Cena m= 4544 |
Quad-Lock "samo ne-FS Panell & PVC vezi" CenaWET m® za | U-0,28: 46,89 | U-0.20: 54,53 | U-075: 62,38

Povrding sten SROSS: 2937 MNET: 26868, 7 r? (NET = oddtcte adarting)
Zgoral havedene Kolidine viijuduieio rezeno (2% za Fanels in 2% za PV vezi).
Priporoc¢eni Quad-Lock Dodatki:
Ficna gornja wez 4" 100 u] 0 0 0,94 0,00
=N 100 ] a 0 094 0,00
g" 100 ] a 0 094 0,00
1" 100 a a 0 094 0,00
12" 100 ] o] 0 094 0,00
FRowvinsko talno vodiio: pieces rmeter pricedpc|feet/piece: 10
Talno wadilo (CTF) B3 192 12 42 782 46
“odilo PLUS ] 0 20 66 0,00
“odilo za krivine u] 0 79,36 0,00
Mabijalni metki za pritrditey | 100 ] 0 0 0,00 per box 0,00
Samolepilna hidroizolacija 0 in soft: 0 0 95 0,00
Okenska pritrdila [ 1000] 1 S4v 500 0,23 115,00
w stropno polnila 2 cena a7 890 0,00
Priporoceni Guad-Lock Dodatki Subtotal Euro 897.46
CQuad-Lock Material & Dodatki Total Euro 14.244,41
0%
Cena s popustom 14.244 41
[mnyy 20,0% 2.848.89
Prevozni strodki 0,00
SKUPAJ: " Euro’ 17.093,30
Placilo: | Price’gross m% ' 58,20 |
100% avans ok naroéilu,
FOB nage skladigie. Cene ge lahko spremenijo brez predhodnega obvestila Dobava:
To ni racun, to je le ocena potrebnega QUAD-LOCK materiala za vas projekt] f2jan.2010

" 29 dec.2009



Ponudba: ISOSPAN

g. Andrej CvetreZnik l ”
Banjsice 32 j sﬂ[rl S ‘I
5251 Grgar m

l Haturbausm&

dne: 11. 1. 2010

PONUDBA ZA DOBAVO ISOSPAN ZIDAKOV

£t. Ponudbe: 201000100

ZUMANI Z1000:
Izolacijski opaZni zidak § 36.5/13.5 { 16,5cm EPS U=0,25 ) vmesni in vogalni elementi:
kalicina: cenaim®; cena braz DOY,

271 e BY B8 £ 18.395 45

IZOLATIVME PLOSCE:

plogie iz lesenih wlaken dim: 3.5x36.5x200

kaoliGina: cenafkos: cena brez DO,
20 kos 17,16 € 34320
SkUPAL 18,738 B3 £
CEMA Z POPLSTOM: 16864 81 €
20% DD 337256 €
CEMA 7 DO%W; 0237 77 E



Ponudba: ISORAST

Datum: 04.01.2010

§i.punudhe: 44%-2010

Predmet: PONUDBA ZA GRADBENI SISTEM ISORAST Enpapiamsts Enospmst s

Spostovani, glede na vaole posredovane podloge, vam v prilogi posredujemo
ponudbe za gradnje po sistemu ISORAST. Ponudba zajema vse pofrebne
elemente zo izvedbo objekta, ki je bil posredovan v prilogi.

s Viina zidu pritli¢ja je 11 vrst isorast zidakov + obodni element 1sorast (300 cm)

s Viiina zidu nadstropja je 11 vrst Isorast zidakov + obodni element Isorast (300

cm)
s Visina kolenénega zidu mansarde je 100 cm.
s Upoétevana je izvedba dveh frikotnih &elnih sten v mansardi.

Prevoz materiala na gradbizée je zajet v ceni Ee se koliéina materiala giblje med
80 in 95 m3. Koli¢ina materiala je odvisna od izbrane debeline elementov. V
vaiem primerv je koliéina materiala cca. 91 m3 pri elementih 31,25 em za
nadzemni del objekta in doplaégilo NI potrebno.




5. IZVEDBA OBJEKTA 1Z ELEMENTOV V DEBELINI 31,25 cm, U=0,17W/m2

[obodni elementi) PRITLICJE + NADSTROP JE

ISORAST MATERIAL d=31,25cm 18,741 49 £
U=017 Wim2 4. 494003 .44 3T

SESTEVEK PREDLAGANEGA MATERIALA:

AL IIVEDEA QBODA KLETI 0,00 €
AL ZVEDEA QBODA OBJEETA 18,761,849 €
SKUPAJ: 18.761.,49 €

4.4946.003.45 HT

Kaklulacija prediaganega materiala je narejane na predpostavki, da se uporabi elemente
debeline 31,25 cm (U=0,17 Wim2K) za zvedbo ovoja priflicia in mansarde fer elementi
debeline 25,0 cm (U=0,26 W/im2K) za izvedbo lietnega dela. S taksno izvedbo bi dobili
daober nizkoenergijshi objekt




Ponudba: WOLF

aréna gradnja d.o.o.

InZeniring nizkosnargetskin his

waw varcna-gradnja.si

Devova 18, 1000 Ljubljana

G5M: 051 355 044

E-mail: infoi@varcna-gradnja. s

maticna 5. 2145212

ID za DDW:  SIT3B45732

TRR: 07 000-0001059524 pri Gorenjski banki d.d.

_IIIII_I
SRR

Weli Theime Medvls

Sistem Wolf — informativna ponudba: hisa Cvetreznik

Osnovni podatki ponudbe / Splogno

mere oken in vrat ustrezajo meram v opisih fasad in ne meram v tlorisih!

Rekapitulacija:

Hisa Wolf — trilitrski standard, debelina stene je 31,23 cm, u = 0,166 W/im2K:

la

2Za
Opeija 3
Opcija 43

4b2

Temelj
Zunanje stens

Wolf stropne plodé
Betonska stredna konstrukcija

Streha

T.2ITI0EUR
19.256,91 EUR
14.058,16 EUR

53.410,60 EUR

T.357.06 EUR

Skupaj cena elementov Wolf brez DD

53.363.02 EUR

Hisa Wolf — pasivni standard, debelina stene je 43,75 cm, u = 0,100 Wim2K:

b

b
Opcija 3
Opcija 4a

4b3

Temelj
Zunanje stene

Wolf stropne plosé
Betonska stredna konstrukcija

Streha

812561 EUR
25.511,33 EUR
14.058,16 EUR

5.410,60 EUR

T.357.06 EUR

Skuga‘ cena eleamentoy Wolf braz DDV

lzvedba gradnje s pooblascenimi izvajalci za sistem Wolf:

50.503.75 EUR
N

Sestavljanje elementov Wolf, brez DDV

13.379.51 EUR

Instruktor za sestavljanje elementov Wolf, vasi izvajalci:

Poraba betona za temelj, stene, plosce in streho:

Clelovni dan, brez DDY
.

200.00 EUR

87,82 m3



2) Stene

a) Zunanje stene v trilitrskem standardu, debelina stene = 31,25 cm, U = 0,166 Wim2K

Kolicina Encta Cenalenoto Vsota
Pritlicje
Stene 103.82 m2 86,25 EUR 5.927,00 EUR
daodatzk stropni rob a8 m 7.87 EUR 305,35 EUR
dodatek preklads 8.2 m 37TIEBEUR 281,82 EUR
kamini po narodilu 0 5t 33,80 EUR 0,00 EUR
okvima poraba betona 14,51 m3
Skupaj klet: 7.524,2T EUR
Nadstropje
Stene =] m2 86,25 EUR G.517,82 EUR
dodatek stropni rok a8 m 7.87 EUR 305,35 EUR
dodatek preklads 8.6 m 31,TIEUR 304,61 EUR
kamini po narogilu o 33,98 EUR 0,00 ELIR
okvima poraba betona 13,28 m3
Skupaj pritligje: T.227,78 EUR
Podstresje
Stene 81,78 m2 86,25 EUR 412852 EUR
dodatek stropni rob a8 m 7.87 EUR 305,35 EUR
dodatek preklads 2.3 m 37TIEBEUR 72,28 EUR
kamini po narodilu 0 33,980 EUR 0,00 EUR
okvima poraba betona 8.85 m3
Skupaj nadstropje: 4 506 86 EUR
Skupaj zunanje stene trilitrski standard: 19.258,91 EUR




